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Dinya ticareti giderek isletmeden isletmeye satistan, isletmeden nihai
tiketiciye satisa déniyor. Bunda da énce ilke iginde, sonra da ilke disinda
yasanan dijital devrim neden oluyor. Ginimizde internetin sinirlari asan
dogasi, e-ihracati herkes icin mimkin kiliyor. Bununla birlikte e-ihracat,
oldukca rekabetci bir ortamda gerceklesiyor.

lhracat Mentorunuz BAZ Girisim olarak bu rehberimizde dinya ticaretinde
giderek énem kazanan e-ihracati ele aldik. Google'da en ¢ok aranan sorular
yanitladigimiz rehberimizde, kendi tecribelerimizi de aktardik.

Umidimiz, hazirladigimiz rehberin e-ihracata girismek isteyenlere yol gésterir
mahiyette olmasi ve e-ihracat yapanlarin sirecte karsilasacagi hatalar en
aza indirmesi.

Herkese keyifli bir e-ihracat yolculugu diliyoruz.

Abdullah OSKAY
BAZ Girisim Kurucusu il
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Pandemi: Bildigimiz Dinyanin Sonu

Tim sektorlerin
ayni anda
yiukselmeyecegi
veya
dismeyecegi
dngorisi, inlu
ekonomist
Schumpeter'in
yaratici yikim
teorisinde
belirttigi en
dnemli
hususlardan

birisiydi.
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Ticaret Bakanhginda caligirken 2018 yilinda iran‘a Ticaret Misaviri
olarak atandim. 2020 yilinda tim dinya pandemi ile calkaland:. Tim
sektérlerin ayni anda yikselmeyecegi veya dismeyecegi éngérisi, inli
ekonomist Schumpeterin yaratici yikim teorisinde belirttigi en dnemli
hususlardan birisiydi. Pandemi, birgok sektéri vurdu gecti. Bircok yeni
sektéri de beraberinde getirerek.

éncesinde gegimlerini  tim  Turkiye'ye
sipermarket brosiri dagitan bir isten sagliyorlardi. Dijital pazarlama
uzun yt||c1rd|r geiigmekte olmasina ragmen, kimsenin  brosirlere
dokunmamasi, pandeminin bir Grind idi. Bu sirecte dijital pazarlama
daha da ivme kazandi. Brosir isi ise bitti.

Ablamin  ailesi pandemi

Béyle bir ortamda ablamin ailesine yaptigimiz yénlendirmelerle yeni
arayislara giristik. E-ticaret ve e-ihracat en akilli yoldu. Bir taraftan
kamudaki gérevimize devam ediyor, bir taraftan ablamin sirketine e-
ihracata iliskin yénlendirmeler yapiyordum.

Bu sirecte e-ihracata basladigimizda birgok hata yaptik. Neyi nasil
yapacagimizi, hangi ilkeden baslayacagimizi, markamizin  olup
olmamasini, neredeyse hicbirini bilmiyorduk. Tahran'da pandemi
ginlerinde Ankara Kalkinma Ajansinin e-ihracat derslerine katiliyor, bir
taraftan danismanliklar alarak e-ihracati 8grenmeye calisiyor, bir
taraftan da dinyanin yasadigr dénisimi anlamaya ¢alisiyorduk. Ticaret
Bakanliginda dis ticaret uzmanlgi egitimlerinde adini  dabhi
duymadigimiz bir gerceklik olan e-ihracat, artik hayatin gerceg;
olmustu.

Iste boyle bir ortamda basladigimiz e-ihracat serivenimiz bizler igin
oldukca égretici oldu. Birgcok hatalar yaptik. Biyik paralar da kaybettik,
b[jyijk para|c1r da kazandik. qube’ttiHerimize akil parasi dedik,
kazandiklarimizi ise yeniden isimize yatirdik. E-ihracati, kisa dénemli bir
is gibi degiL her gin diukkanimizi qgmak, sUpUrmek, masalarimizi
toplamak gibi ginlik yasamimizin bir parcasi olarak gérdik.

Artik gecmisten gikardigimiz derslerle daha gicliyiz. Ogrendiklerimizi
baskalari daha hizli 6grenebilsin, daha az akil parasi harcasin diye,
uzun yillar kamuda calismanin da verdigi bilincle, tim ihracatgilarimiz
kazansin diye bu rehberi hazirladik.
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E-ihracat

yaparken

yapilan en
biyik
hatalardan
biri, hedef
pazari
yeterince
arastirmadan
ve kiltirel

farkliliklan
dikkate
almadan
uluslararasi

pazarlara

adim atmaktir.
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E-ihracat Deneyimlerimizden Dersler
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E-lhracat Yapmadan Ulke iginde E-Ticaret Yapin.

E-ihracat yapmadan ilke iginde e-ticaret yapmaniz &nemli. Tiketici
davraniglari ve e-ticaret operasyonlari, yurtici ve yurtdisinda benzer.
Dolayisiyla, 6nce iceride deneyim kazanin. Tirkiye'de TL kaybedersiniz ama
yurtdisinda dolar kaybedersiniz. Akil parasini TL 8deyin. Dolar kazanacagiz
derken akil parasini dolar éderseniz zorlanirsiniz.

E-Ticaret Platformlari KOBi'leri Sever.

platformlari  KOBI'ler;i Buyik markalar, e-ticaret
platformlarinda yer almay: istemez. Platformlarin komisyonlari yiksektir.

E-ticaret sever.
Buyik markalar, bu platformlarda yer alsa bile komisyonu oldukca disik
tutmak ister, hatta bazen hi¢ vermez. Biyik marka, platforma prestij
kattigini séyler. Biyik markalar genelde buraya verecegi komisyon yerine
dijital pazarlama yapar, kendi sitesine trafik ceker. Béylece daha karsi is
cikarir,

E-Ticaret Platformlari iste bu nedenle KOBI'leri sever. KOBi'lerden aldiklari
komisyon|c1r sektorden sektore degisse de oldukca yiksektir. KOBI'lere
platformlarin = misteri politikasini  dayatmak  6nemlidir.
Dolayisiyla, KOBi'ler, e-ticaret platformlarinin olmazsa olmaz paydasidir.

memnuniyeti

E-lhracat Yaparken Dogru Uriini Bulmak Meseledir.

E-ihracat yaparken dogru irint bulmak en 6nemli meseledir. Dogru riin
icin  Helium-10 gibi Chrome'da baazi veya yazilim
programlarindan yararlanmaniz mimkindir. Bu programlar oldukga pahal

eklentilerden

programlardir ama alinmaya degerdir. Dogru rini bulurken kendinize
sorular sormaniz gereklidir.

e Bu Urind Torkiye Uretip satsam yabanci rakiplerimden daha vygun fiyata
satmam mimkin olur mu?

e Bu Urinin paketlenmis halde desisi ne kadar? Desi, kargoculukta
kullanilan bir ibare ve en, boy, yikseklik carpiminin ige bélinmesi bir

daha fazlaysa hacmi esas alir. Uriinin kargo maliyetini hesaplamak
dnemlidir.

<
1:4 desiye esit. Kargolar genelde ag|r||g| esas alir ama yikte hafif, hacimde
o)
~

o Urinin lojistigi esnasinda kirilip dékilmeye yatkin olmamasi tercih

sebebidir.
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E-ihracat

rek|am|ar|nda

yapilan en
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kitleyi

anlamadan ve
hedef pazarin
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E-ihracat Deneyimlerimizden Dersler
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E-ihracat Yaparken Maliyet Yénetimi Meseledir.

Ozellikle maliyeti dusik rinlerde en az 3-4 katina satmadan kar etmek
mimkin degildir. Buna dikkat edilmesi gerekir. 10 dolarlik bir oring 35
dolardan asagi satarsaniz zarar edersiniz, bilesiniz.

E-ihracat Reklam Meselesidir.

Platformlarda irini  tutundurmak icin ilk asamada ginde 100-150
Dolar/Avro reklam yapmaniz gereklidir. U¢ aydan sonra bu rakami
giderek azaltmaniz ve 50 Dolar/Avro civarina ¢cekmeniz uygun olacaktir.
Azalttiginiz reklam bitgelerini organik trafikle ve satisla doldurdugunuz
oranda basarili olacaginizi unutmayin.

E-ihracat Yaparken Markanizi Yaratmaniz Meseledir.

E-ihracat yc1pc1r|<en, kendi markanizla hareket etmek énemlidir. Uretici
olmasaniz bile, baskasina kendi adiniza iretme - private label yéntemiy|e
ilerleyin.

Sadece markalarla ilerlemenin yani sira, sattiginiz irinlerin diger fikri ve
sinai milkiyet haklarina uvygunluguna dikkat edin. Platformda 2-3 bin
Dolar satildi diye 20-30 bin dolar irin génderdiginizde, bir de
bakmissiniz biris endistriyel tasarim telifi atmis ve sizin Urininiz
platformdan kaldirilmis. Uriind yiz yize satacak aglariniz da olmadiginda,
gimrugu ddenmis Urinlerle basbasa kalmaniz ve zarar etmeniz olasi.

Dropshipping’den Uzak Durun!

Dropshipping gibi maceralar kisa dénemli kazanclar saglayabilse de,
surdirilebilir degildir. Urini tedarik edemediginizde magazaniz kapanir.
Kaliteyi kontrol etmeniz zordur. Misteri memnuniyeti ve itibariniz her
zaman risk altindadir. Stoklari yonetmeniz mimkin o|mc1yc1bi|ir. Stok
takibiniz zordur. Rekabetci bir ortamda calisirsiniz ve kar marj|c1rm|z
dusiktor. Farkhlasmaniz zordur.

Dropshipping’i basariyla uygulayan isletmeler olsa da, bu nadirdir.
Dropshipping, hele de e-ihracata yeni baslayanlar icin oldukga risklidir.
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E-ihracat Deneyimlerimizden Dersler
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Yikte Hafif, Pahada Agir Uriinlere Odaklanin!

E-ihracatta yikte hafif, pahada agir esyalara odaklanin. Taki ve kuyum,
kozmetik, tekstil, dUzen|eyici|er, dekorasyon malzemeleri gibi alanlar en énde
gelen alanlar. E-ihracat yapacagmiz ilkeyi iyi gézlemleyerek tiketici
zevklerini anlamak kilit unsur. Bunu yapmadiginiz zaman, sikintilarla
karsilasmaniz da olasi.

E-ihracatta Urinlerinizi Listeleme Meseledir.

E-ihracatta

Urinlerinizi platformlarda listelerken alicilarin aklinda gérsel veya yazili

urin hicbir soru isareti kalmayacak sekilde listeleme yapin. Urin agiklamasi, Grin
listelemede gorselleri, fiyatlandirma, anahtar kelimeler, stok ve génderim, misteri
yapl|an en incelemeleri irin listelemesinde kritik unsurlardir. Bunlari tam ve dogru
e sekilde yapin.

hatalardan GTIN (Kiresel Ticari Urin Numarasi), KTUN, eski ismiyle EAN, bir barkodun
biri, Griin altinda gérdiginiz numaradir. Dinyanin her yerindeki farkli trinlerin
actklamalarini benzersiz bir sekilde tc1mm|c1nc1bi[ecegi anlamina geiir ve Urinleriniz
n yetersiz veya hakkindaki bilgilere erismeniz ve bu bilgileri paylasmaniz icin size dogru ve

verimli bir yol sunar. Platformlar, bu irinleri ortalama yizde 20 daha fazla
éne cikanr. Bu da size avantaj saglar. Bu numara ayrica devlet destegi
alabilmeniz icin urinlerinizin listelenmesinde éngcxrt|c1rdc1n biridir.

hedef pazarin
ihtiyaclarina
uygun

olmamasidir. Platformlarinizi Taniyin!

E-ihracat deyince ilk akla gelen pazar ABD. Amazon'da mesela e-ihracatin
yizde 80 Amazon ABD'de déniyor ama rekabet cok fazla. Ozellikle
Cinlilerin oldugu alanlarda magazaya kéti yorum aldirma gibi yikici rekabet
var. Ingiltere, Almanya gibi pazarlara da odaklanin. Amazon'da daha ¢ok
endustriyel Grinlerin oldugunu bilin.

Etsy, hediyelesme platformu ve el yapimi irinler sergileniyor. Zaman zaman
bir kisim endistriyel Uriinler sergilense de, geneli el yapimi ve sanatsal rinler.
Etsy'de gelir durumu cok yitksek bir kesimin bulundugunu unutmayin. Etsy'nin
anahtar kelimelerini iyi anlayin ve buna gére reklamlar cikin. Ornegin
“Avukatima hediye” Etsy'de en ¢ok aranan kelimelerden. Bu platformun
mantigini anlayarak satis yaparsaniz ve sabirli olursaniz yiksek karlar elde
etmeniz olasi. Ornegin sabun satarken spa paketi diye satmaniz daha etkili
BHZ olacaktir.

GIRISIM Dinyada 100 milyon dolarin izerinde ciro yapan 300 civar e-ticaret
pazaryeri var. Bu pazaryerferinin bir kismi sektérel. Hedef pcxzar1c1r|n|
be|ir|eyere|< buralardaki yaygin pazaryer|erini ayrica aragtirin.
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E-ihracat Deneyimlerimizden Dersler

E-ihracatta,

olumlu misteri

yorumlari ve

degerlendirmeleri,
potansiyel alicilar
izerinde giiven
olusturarak
satislan artirici bir
etkiye sahiptir.
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Baska Markalarla Calisirken Dikkatli Olun.

E-lhracatta kendinize ait olmayan markayla satis yapiyorken sikayet izerine
veya Amazon gibi platformlarin talebiyle markadan size kesilmis satis
faturasinin p|qtformc1 sunulmasi istenebilir. Bu sirecler uzun sirecler
olabilmekte. Kagak, sahte irinleri bu platformlarda satmayin. Magazanizin
kendisinin sizin en degerli dijital varliginiz oldugu bilinciyle hareket edin.
Platformlarda magazalar, yiksek prestije sahipse cok yiksek fiyatlara alici
bulabilmekte, bildigimiz hava paralar kazanilabilmekte. Bunun bilinciyle
hareket edin.

E-ihracatta Yorumlar Onemlidir.

E-ihracatta puan ve yorum, Urini satan ana unsurlardir. Hemen herkes, e-
ticaret sitesinden iriin alirken yoruma bakar. Zaman zaman hediye|er vererek
veya irinleri bedava dagitarak irininize yorumlar aldirmaya ¢alisin.

E-lhracat Yaparken Stoklarinizi ve Depolarinizi Yonetmek Meseledir.

E-ihracat, stok ve depo yénetimidir. Bati'da Aralik sonu, Ocak ba§|nc1
rastlayan Christmas dénemi ticaretin zirve yaptigi dénemdir. Bu dénemde
platformlar depolarina irin almay keser. Stoksuz kalmamak icin Agustos gibi
urunlerinizi platformlarin depolarina koyun.

Depolarda stok fazlasi kalmak da sizin icin 6nemli maliyetler yaratir. Stok ve
depo yénetimi, e-ihracattaki en kritik unsurlardan. Buna dikkat edin ve adim
adim ilerleyin.

E-ihracatta Uriin Fotograflari Meseledir.

E-ihracat platformlarinin her birinin kendine gére irin fotograflama kriterleri
vardir. Ornegin Amazon, ilk resmin beyaz zemin izerine olmasini ister. Bu
kriterlere uyun. Sattiginiz iriine gére, irin fotograflarinin kalitesi degisebilir.
Ayakkabl satiyorsaniz orin fotosunun gok ileri, 3D c;izf|mi§ veya render|c1nm|§
olmasina gerek yok ama kuyum satiyorsaniz ve cep telefonu satiyorsaniz,
bunlara uyun. Urinlerinizin gergek|e uyum|u olmasina dikkat edin. Urinin
ebatlarini, gergek dinyada nasil gérindigini yansitin. Yaniltici 6gelerden
uzak durun. Fotoda biyik gérinirken gergekte kicicik kalmasi gibi
hususlarla tuketicilerde hayalkirikligi yaratmayin.
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E-ihracat Deneyimlerimizden Dersler
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Arap ilkelerinde
kapada ddeme
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E-ihracat Yaparken Odeme Mekanizmalarini Kurmak Meseledir.

E-ihracatta 6deme altyapilarinin kiltirel farkliliklarini anlamak ve dikkate
almak bUyUk dnem tasir. Her tlkenin farkli sdeme tercihleri ve aliskanliklari
vardir. Ornegin Arap Cografyasinda kapida édeme yaygindir. isletmelerin bu
farkliliklari anlamasi ve misterilere uygun 6deme secenekleri sunmasi
gerekmektedir. Kredi karti, nakit 6deme, taksitli 6deme gibi tercihler ilkelere
gore degisiklik gosterebilir. Givenlik ve gizlilik énlemleri de misterilerin
édeme a!tyaplsma glven duymasmi sag|amcda énemli bir rol oynar. Farkli
para birim|eriy|e calismak da dikkate alinmali ve uygun édeme sistemleri
kullanilmalidir.  Ayrica, dini ve vyasal kistlamalarin  da géz éninde
bulundurulmasi gerekmektedir. Misterilerin kiltirel beklentilerini anlamak ve
uygun 6deme secenekleri sunmak, isletmelerin uluslararasi pazarda basarils
olmasini saglar ve misteri memnuniyetini artirir.

E-ihracatta kullanilan édeme altyapilar arasinda kredi karti 6demeleri,
PayPal, banka havalesi ve diger elektronik 6deme sistemleri bulunmaktadir.
Kredi karti &demeleri, givenli bir sekilde musterilerin &demelerini
gerceklestirebilmelerini saglar. PayPal, uluslararasi ticarette popiler bir
secenek olup givenli ve hizli 6deme islemleri sunar. PayPal maalesef
Ulkemizde yasaklidir. Banka havalesi, misterilerin  dogrudan banka
hesaplarindan 6deme yapabildigi bir ydntemdir, ancak bazi gecikmelere yol
acabilir. Elektronik 6deme sistemleri, Stripe, Skrill, Payoneer gibi platformlar
araciligiyla givenli 6deme altyapisi saglar. Isletmeler, misterilere farkl
édeme secgenekleri sunarak uluslararasi misterilerle daha |<o|c1y is yapcxbihr
ve giveni artirabilirler. Her bir 8deme yéntemi, isletmenin hedefledigi pazar
ve misteri profiline bagl olarak degerlendirilmeli ve en uygun secenekler
tercih edilmelidir.

TUrkiye’de e-ihracat operasyon[arl icin en iyi ve cesitli ddeme c1|tyc1p|sm|
saglayan banka is Bankasidir. E-ihracat yapanlarin is Bankasiyla ¢alismasi
tavsiye edilir.
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E-ihracat Deneyimlerimizden Dersler

E-lhracat Yaparken Lojistik Operasyonlarinizi Yénetmek Meseledir.

Turkiye'den yurtdisina  kargo géndermek Ankara'dan istanbula kargo
gondermek kadar kolaylasmistir. Ulkemizden farkli ilkelere e-ihracat lojistik
operasyonu yapan bircok firma vardir. Bunlarin &nemli bir kismindan
firmalarin alacagi hizmetler, Ticaret Bakanligi tarafindan desteklenmektedir.
Bu firmalar tarafindan kargonun Tirkiye'den tekil génderilmesi durumunda 18
Dolarlik kargolarin 11-12 Dolara kadar inebildigi gérilmektedir.

Ote yandan, kargolarin parsiyel yikleme seklinde de bu firmalar tarafindan
hedef ilkenize tasinmasi ve depolanmasi olasidir. Bu firmalarin sagladig
depo!qma, siparis |<c1r§||c1ma ve iade i§|emi hizmetleri de bulunmaktadir. Bu
tarz hizmet veren firmalar Ticaret Bakanligi sitesinden inceleyebilirsiniz.

Son olarak, e-ihracat yaparken yurtdisinda depo veya magaza kiralayarak
bu operqsyon|c1r| kendinizin yapmasi da mimkindir. Bu noktada, Ticaret
Bc1|<c1n||gln|n mal ihracatina iliskin desteklerinden yarqr|c1nmc1n|z da olasidir.
Mal ihracatina iliskin destekler oldukca cesitlidir. Tim bu destekler icin
dilediginiz zaman bize ulasabilir ve hizmet alabilirsiniz. Mal ihracatina iliskin

i desteklerin 6zeti asagidadir.

BAZ
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il https: / /www.bazgirisim.com /upload /content/

Sirketler%20i¢in%20ihracat%20Destekleri%20Bilgi%20Notu_29052023.pdf

bazgirisim.com infoebazgirisim.com +90 545 149 95 27




4

.

T p——
-

E-ihracat Deneyimlerimizden Dersler

E-lhracat Yaparken Sitenizi Kurmak Meseledir.

L

E-ihracat yapquen karsinizda iki yol var.

1.Hi¢ e-ticaret sitesi kurmadan bir platforma gireceksiniz ve dogrudan o
platform Uzerinden satacaksiniz. Bunun dezavantaji komisyonlarin yiksek
olmasi. Avantaiji ise site maliyetleri, vb. hususlardan kurtulmaniz.

2.E-ticaret sitesi kurarak sitenizi yurtici ve yurtdisi platformlara entegre
edeceksiniz. Burada sitenize dil ve 6deme entegrasyonlar da yaparak
hangi ilkeden girildiyse o Glkenin dili ve para birimini ¢ikartmaniz
mimkin. Bu yolu tercih ederek, sitenize trafik cekerek satis yapmayi da
deneyebilirsiniz. Sitenizin sik bir tasarima sahip olmasi, imla hatalarn
icermemesi, giiven veren bir yapida kurgulanmasi dnemli. Tirkiye'de énde
gelen e-ticaret sitesi altyapilari IKAS, Ticimax, Ideasoft gibi platformlar.
Bu tarz platformlar kullanmayr deneyebilirsiniz. Wordpress zerinden
WooCommerce 6deme c1|tyc1p|5|y!c1 b6y|e bir yaply! kurmak da momkin.

E-ihracat Yaparken Misteri Memnuniyetini On Planda Tutmaniz Meseledir.

BAZ Her gin Amazon'da 4-5 bin magaza agiliyor ve misteri memnuniyeti olduk¢a
GIRISIM énemli. Misteriyi memnun edemeginizde, platformlar magazanizi kapatir.
lade ve iptalde yizde 1in istinde sikayetler, magazanizin kapanmasina
neden olur. Amazon icin sizden cok var.
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Ticaret Bakanliginin E-ihracat Destekleri Nelerdir?

Ticaret Bakanligy, firmalarin ve isbirligi kuruluslarinin e-ihracata hazirlanmas,
yurtdisi pazarlarda ve pazaryerlerinde Tirk Grinlerinin ve markalarinin
cevrimigi sergi]enmesi ve tanitilmas, yurt disi sipc1ri§1ere iliskin hizli teslimatin
saglanmasina  yénelik giderlerinin  desteklenmesi, sirketlerin  e-ihracat
gerceklestirmelerine imkan saglayacak E-lhracat Konsorsiyumlari ile Tirkiye
E-ihracat Platformuna y&nelik faaliyetlere iliskin giderlerin desteklenmesi icin
destekler vermektedir.

E-ihracat destekleri oldukca cesitlidir. Destekler ilkeden U||<eye gore
degismektedir. Teknik bir mevzuata sahip olan destekleri, BAZ Girisim olarak
dzellikle KOBI mahiyetindeki firmalarin yararlanacagi kismiyla herkesin
anlayacag sekilde 6zetlemistik. Asagidaki baglantidan desteklerin 6zetine
eri§ebi|ir5iniz.

https://www.bazgirisim.com /upload /content /Sirketler%20icin%20E-
Ihracat%20Destekleri_29052023.pdf

E-ihracat desteklerinden yararlanmak kulaga cok hos geliyor ama bu
kilavuzda belirtilen eksiklikleri yerine getirmeden de e-ihracata girismek
kolay degil. Oncelikle diger desteklerde oldugu gibi gercek kisi olarak bu
desteklerden faydalanmaniz mimkin degil. Sirketlesmeniz gerekmekte ve
markanizi ncelikli olarak Tirkiye'de olusturmaniz yada énceden yurt disinda
alinan markayi kurdugunuz sirkete devrini yapmaniz gerekmektedir.

Mevzuatin teknik olmasi e-ticarete yeni basliyorsaniz sizlere zorluklar
yaratabilir. Bu durum, ézellikle dijital pazarlama ve e-ticaret konusunda
danismanliklar almanizi gerektirebilir. Nitekim e-ihracat desteklerinden
siparis karsilama [fu”i”ment] ve dijitcﬂ pazaryeri tanitim harcamalarinizda
performans kriterlerini yerine getirmememiniz durumunda destek tutariniz
eksilebilmekte. Bir nevi ne kadar ekmek o kadar ksfte yc1|<!c1§|m| benimsenmi§.
E-ihracat ile mallarinizin vzak ilkelerde yurt disgina satisi konusunda israrci
iseniz Bakanlik sizlere e-ihracat konsorsiyum modeli araciligiyla bu imkan
saglamis gériniyor. Bu imkandan faydalanmak igin Bakanligin stati verdigi
e-ihracat konsorsiyumlar ile iletisime gegcmeniz gerekecektir.
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Firmalarla  konustugumuzda birgok firmanin ihracater  birliklerine  Gye
olduklarinda nisbi aidata tabi olacaklarina ve e-ihracat dévizlerini ilkeye
180 gin iginde geri getirmek ve yizde 40'ni bozdurmak zorunda olduklar
yéninde yanilgilar var. Basitlestirilmis Guimrik Beyannamesi ile e-ihracat
yaptiginiz sirece iki durumda da sorun yasamiyorsunuz.

Ancak; yurt disi génderilerinizi e-ticaret olarak beyan etmek istediginizde
gUmrUk sirecleri ihracatei firmalarin tahammillerini asmakta ve wrinlerini
bedelsiz, numune ve hediye olarak géndermeyi tercih edebilmekte veya hizli
kargo firmalarinin tembellikleri ile bu génderiler e-ihracat istatistiklere
yanisitilamamaktadir.

Bu konuda da Bakanligin iyilestirmelere gidecegini biliyoruz. Bakanligin
hclzw|c1drgr, e-ihracat beyqn kilavuzuna g6z atmanizda yarar goériyoruz.

https: //ticaret.gov.tr/data/6407286513b876ad78bc874f /E-
ihracat%20Beyan%20K%C4%Bllavuzu.pdf

bazgirisim.com infoebazgirisim.com +90 545 149 95 27




BAZ
Girisim

Ihracat Mentorunuz BAZ
Girisim, kiresel pazarlari
kazanmada devlet
destekleri, dijital pazarlama
ve ihracat dc1n|§mc1n||g|y|c1
yaninizda.
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