BAZ GiRiSIM

Mal lhracat
Destekleri Rehberi




1. Giris: ihracatin Yeni Déneminde Yolunuzu Aydinlatacak Rehber

2025 yili, KOBI'lerin global pazarda daha glgli bir sekilde yer alabilmeleri igin yepyeni
firsatlar sunuyor. Ancak bu firsatlara ulasmak, dogru bilgiye, stratejik yonetime ve glincel
mevzuata hakim olmay! gerektiriyor. iste tam bu noktada, elinizde tuttugunuz bu rehber; mal
ihracatina yonelik devlet destekleri hakkinda sade, glincel ve uygulanabilir bilgilerle
donatildi.

Tarkiye’de bir¢ok firma kaliteli Grln Uretse de; hedef pazar secimi, tesvik bagvurulari, belge
hazirliklari ve dijital tanitim sureclerinde yasanan belirsizlikler, ihracatin dnlindeki en buylk
engellerden biri olmaya devam ediyor. Bu rehber, tim bu slregleri anlasilir sekilde adim
adim agikhyor ve size ihracata hazirlikta yol haritasi sunuyor.

Bu rehberde neler bulacaksiniz?

e Hedef lUlke ve sektdrlere gore artiriimis destek oranlari

e Marka tescilinden fuar katilimina kadar tim baslica destek tirleri

e 2025 yil itibariyla glincellenmis limitler, basvuru sartlari ve puf noktalari
e Hangi destekten nasil ve ne zaman yararlanacaginizin sade agiklamalari

e Sik yapilan hatalar ve basarili bagvuru igin dneriler

Hedefimiz net: Tirkiye’de ihracat yapma potansiyeline sahip her KOBI'nin, en dogru
desteklerden maksimum diizeyde faydalanarak, global pazarda sirdirulebilir bir yer
edinmesini saglamak.

Unutmayin: ihracat sadece mal géndermek degil, bilgiyle biiyiimek demektir.
Bu rehberi yaninizda tutun ve firsatlari kagirmadan ilerleyin!

BAZ Girisim Ekibi



2. Onemli Kavramlar

ihracat desteklerinde birgok kavram var ama asagidakileri bilmek hayat kurtarir.

2.1. Hedef Ulkeler

Ticaret Bakanlhigi'nin ihracat destekleri kapsaminda belirledigi hedef ulkeler, fuar
destekleri igin stratejik 6ncelige sahiptir.

Bu ulkeler, genellikle ihracat potansiyeli yiiksek pazarlardan olusmakta olup, firma ve
sektdrlerin bu Ulkelere ydnelik etkinlikleri desteklenir.

2025 yilindaki mal ihracatindaki hedef uilkeler agsagidaki gibidir:

Almanya, Amerika Birlesik Devletleri, Avustralya, Azerbaycan, Bahreyn, Banglades,
Birlesik Arap Emirlikleri, Birlesik Krallik, Bosna Hersek, Brezilya, Cezayir, Cekya, Cin
Halk Cumhuriyeti, Endonezya, Etiyopya, Fas, Fildisi Sahili, Filipinler, Fransa, Gana,
Giiney Afrika Cumhuriyeti, Giiney Kore, Hindistan, Irak, ispanya, italya, Japonya,
Kambogya, Kanada, Katar, Kenya, Kolombiya, Kuveyt, Libya, Malezya, Meksika,
Misir, Nijerya, Ozbekistan, Pakistan, Peru, Portekiz, Romanya, Rusya Federasyonu,
Senegal, Sirbistan, Suudi Arabistan, Sili, Tanzanya, Tayland, Tunus, Umman, Urdin,
Venezuela, Vietham

2.2. Hedef Sektorler

Ticaret Bakanligi, bazi ©ncelikli sektorlere yonelik %5 ilave destek imkani
saglanmaktadir. Bu sektérler, NACE kodlari ile tanimlanmis olup asagida
listelenmigtir:
o Gida Sektoru
m  03: Balikgilik ve su Urunleri yetigtiriciligi
m 10: Gida drunlerinin imalati
m 11: igeceklerin imalat
o Elektrik-Elektronik Sektorii
m 26: Bilgisayarlarin, elektronik ve optik Grlnlerin imalati
m 27: Elektrikli techizat imalati
o Makine Sektori
m 28: Baska Yerde Siniflandiriimamis Makina ve Ekipman imalati
o Otomotiv Sektorii
m  29: Motorlu kara tasiti, treyler ve yari treyler imalati
m 30: Diger ulasim araglarinin imalati
o Kimya Sektoru
m  19: Kok kdmurl ve rafine edilmis petrol Urtinleri imalati

2.3. Organik Bag

“Organik bag: Tuzel kisilikler arasinda dogrudan veya dolayli olarak %51 ve Uzerinde
ortaklik iligkisini,” ifade ediyor.



2.4. iliskili Kisi

“lligkili kisi: 13/1/2011 tarihli ve 6102 sayili Tirk Ticaret Kanununun 195 inci maddesi
hikimleri sakli kalmak kaydiyla;

e a) Sirketin kurucusu, ortadi, yoneticisi ve galisani olan gergek Kisi veya tizel
kisiler,

e D) Sirketin kurucusu, ortagi, yoneticisi veya galisani olan gergek kisi veya tuzel
kisilerin, kurucusu, ortadi, yoneticisi veya c¢alisani olduklari diger sirketler ile
gergek Kisiler,

c) Sirketin ortagi olan gergek kisi ile esi ve gocuklari,
¢) Sirketin ortagi olan tizel kisi ile bu tlzel kisinin kurucusu, ortagi, yoneticisi
veya calisani olan gercek kisi veya tlzel kisiler,

e d) Sirketin, mal veya hizmet aldigi veya sirketin mal veya hizmet sattigi diger
sirketin kurucusu, ortadi, yoneticisi veya calisani olan gercek kisi veya tlzel
kisiler,

iligkili kisi sayilir.”



3. Tesvik Turleri ve Kapsamlari

@ 3.1. Pazara Giris Belgeleri ve Sertifikasyon Destegi

3.1.1. Pazara Giris Belgesi Destegi Nedir?
Yeni pazarlara adim atmak isteyen her ihracatginin karsilastigi en blylk engellerden biri,
yurt disi mevzuatlara uygunluk belgelendirmesidir. iste bu noktada devreye giren Pazara

Giris Belgesi Destegi, sirketlerin hedef Ulke piyasalarina girisinde gerekli olan test, analiz,
ruhsat ve kayit islemlerine dair maliyetleri karsilamayi amaclayan bir devlet destegidir.

3.1.2. Destegin Amaci
Amag, Urunlerin hedef pazarlara daha kolay, hizli ve duguk maliyetle girigini saglamak.
Boylece firmalar kalite belgeleri, saglik-givenlik sertifikalari, ¢cevre uyumlulugu ve diger

teknik uygunluk belgelerine erisimde devletin mali gictinden faydalaniyor.

3.1.3. ihracatgilar igin Neden Onemli?
Belge almak, hem zaman hem para ister. Bu destek sayesinde firmalar, pazarlama
faaliyetlerinden énce regiilasyonlari tamamlarken ciddi maliyet avantaji saglar. Ozellikle tibbi
cihazlar, ilaglar, kozmetik ve tarim Grlnleri gibi diizenlemelere tabi sektérlerde hayati 6neme
sahiptir.
3.1.4. Kimler Yararlanabilir?
Basvuru Yapan Sirketlerin Sartlari

e Turkiye'de kurulmus, ihracat yapan veya yapmaya hazirlanan sirketler

e Belge bagvurusu yapilan Urin sirket tarafindan Gretilmeli

e Basvurular belge tarihinden itibaren 6 ay iginde yapilmali.
3.1.5. Desteklenen Gider Tirleri
Pazara Giris Belgelerine Ait Giderler

Test, Analiz, Belgelendirme

e Urlin uygunluk testleri
e Analiz raporlari

e Belgelendirme kuruluslarindan alinan sertifikalar

Akreditasyon ve Yenileme Giderleri



e Belge yenileme iglemleri

e Kapsam genisletme faaliyetleri
Ruhsatlandirma ve Kayit islemleri
Tibbi Cihazlar ve ilaglar

e Ruhsat bagvuru harglari

e Biyo-esdegerlilik, klinik calismalar

e iyi Uretim Uygulamalari (GMP) denetim harglari
Klinik Galigmalar ve Harglar

e REACH tlzugu kayit Gceretleri

e Seri serbest birakma analizleri



@3.2. Yurt Dis1 Pazar Arastirmasi Rapor Destegi

Firmalarimizin Ticaret Bakanh@: ihracat Destekleri arasinda en ¢ok kullandigi desteklerin
basinda “Seyahat Destegi” gelmekte idi. 15 Nisan 2024 tarihinden itibaren seyahat destegi
mevzuati dnemli dl¢iide degisti. Yeni dbnemde bu destekten faydalanmak isteyen firmalar
icin yeni sartlar ve slrecler var. Seyahat desteginden yararlanmak icin yurtdisi pazar
arastirmasi raporu hazirlayip Ticaret Bakanligina 6n onay i¢in bagvurmak gerekli. Bu
yazimizda, yurtdisi pazar arastirmasi destedi hakkinda detaylari, basvuru sirecini ve iGE
A.S. ile Eximbank gibi finansal destekler ile iligkisini ve bu destegin nasil kullanilacagini ele
alacagiz.

3.2.1. Yurtdigi Pazar Arastirmasi Destegi Nedir?

Yurtdisi pazar arastirmasi destegi, ihracat yapmayi! planlayan veya yurtdigi pazarlarini
genisletmek isteyen sirketlerin belirli seyahat ve arastirma masraflarini kargilamak igin
saglanan bir devlet destegidir. Bu destek kapsaminda, yurtdisi pazar arastirmasi yapmaniz,
bu arastirma kapsamindaki belirlenen Ulkelere yaptiginiz yurtdisi seyahatleri ve konaklama
masraflari geri édeniyor.

15 Nisan 2024’te Yapilan Mevzuat Degisiklikleri

15 Nisan 2024 tarihinde yurtdisi pazar arastirmasi destedi igin basvuru surecleri degisti.
Artik,

e ihracat Plani Onayi Zorunlulugu: Yurtdisi pazar arastirmasi desteginden
faydalanmak isteyen sirketler, artik dncelikle Ticaret Bakanligr'na bir ihracat plani
sunmak ve bu plan icin 6n onay almak zorunda. ihracat planinda sirketlerin hedef
pazarlari, pazara girig stratejileri ve ihracat hedefleri olmali.

e Danigsmanhk Hizmeti: ihracat planinin hazirlanmasi siirecinde, sirketler Ticaret
Bakanhgi tarafindan onayli danismanlik firmalarindan destek alabilir. Bu hizmet
kapsaminda saglanan danismanlik giderleri de destek kapsaminda.

e Destek Kapsamindaki Hedef Pazarlar: ihracat planinda belirtilen hedef pazarlara
yonelik olarak yapilan seyahat ve konaklama giderleri desteklenir. Bu nedenle,
ihracat plani hazirlarken hedef pazarlarin dogru belirlenmesi dnemlidir.

3.2.2. Yurtdigi Pazar Arastirmasi Desteginden Kimler Faydalanabilir?

Yurtdigi pazar arastirmasi desteginden faydalanmak isteyen firmalarin belirli kosullari yerine
getirmesi gerekmektedir:

e ihracat Plani Onayri: Danismanlik hizmeti ile hazirlanan veya sirketin kendi
binyesinde olusturdugu ihracat plani, Ticaret Bakanhdi'na sunularak onaylanmalidir.
Bu plan onaylanmadan destek bagvurusu yapilamaz.

e ihracatgi Birliklerine Uyelik: Sirketlerin, Tirkiye'deki ihracatci birliklerine kayitl
olmalari gerekmektedir. Bu, destek strecinin ilk adimidir.



e DYS Kayit Zorunlulugu: Ticaret Bakanlhgrnin Destek Yonetim Sistemi (DYS)
Uzerinden kayit yaptirmak zorunludur. Bu sistem Uzerinden basvuru yapilarak slreg
yonetilir.

3.2.3. Destek Kapsaminda Karsilanan Giderler Nelerdir?

Yurtdigi pazar arastirmasi destedi kapsaminda Ticaret Bakanhdi tarafindan karsilanan
baslica giderler sunlardir:

e Ulasim Giderleri: Uluslararasi ugak biletleri (ekonomi sinifi) ve sehirler arasi ulasim
giderleri desteklenir. Ancak, sehir ici ulasim giderleri destek kapsami disindadir.
Ayrica, seyahat edilen Ulkede ve seyahat siresince desteklenen uguslarin ekonomi
sinifinda olmasi gerekmektedir.

e Konaklama Giderleri: Oda ve kahvalti dahil konaklama harcamalar belirli limitler
dahilinde kargilanir. Guncel olarak 2024 yih igin gecelik destek limiti 6.952 TL'dir.
Konaklamanin suit oda veya daire tipi olmamasi gerekmektedir.

e Gorusme Masraflari: Hedef pazardaki potansiyel muagteriler ve is ortaklari ile yapilan
goérismelerin masraflari destek kapsamindadir. En az iki farkli firmayla yapilan
goérismeler destek igin zorunlu kriterler arasinda yer alir.

3.2.4. Yurtdigi Pazar Arastirmasi Destegine Nasil Bagvurulur?

Bu destekten faydalanmak isteyen firmalar, basvuru surecini dogru bir sekilde yénetmelidir.
Basvuru adimlari su sekildedir:

e |hracat Planinin Hazirlanmasi ve Onayi: Sirketler, belirlenen hedef pazarlara
yonelik stratejik bir ihracat plani hazirlar. Bu plan, pazara giris stratejilerini, Granlerin
hedef pazardaki potansiyelini ve pazardaki rakip analizini igermelidir. Planin onayi
icin Ticaret Bakanligina basvuruda bulunulmaldir.

e Danismanhik Hizmeti: Danismanlik hizmeti alinarak hazirlanan ihracat planlari,
bakanlik onayina sunulur. Bu hizmet i¢in Ticaret Bakanhg: tarafindan belirlenen
kriterlere uygun danismanlik firmalari secgilmelidir.

e DYS Uzerinden Kayit ve Bagvuru: Basvuru, Ticaret Bakanlignin Destek Yénetim
Sistemi (DYS) Uzerinden yapilir. Bagvuru sirasinda konaklama faturalari, ugak
biletleri ve yapilan gorismelere dair detayli bilgiler sisteme ylklenmelidir.

e Seyahat Doniis Tarihinden itibaren 3 Ay iginde Basvuru: Destek basvurusu,
seyahat donus tarihinden itibaren 3 ay icinde tamamlanmalidir. Bu sure iginde
basvurusu yapilmayan destek talepleri degerlendirmeye alinmaz.

3.2.5. ihracat Planinin Onaylanmasinin Avantajlan: iGE A.S. ve Eximbank Destegi

ihracat plani onaylanan sirketler icin Ticaret Bakanligi; IGE A.S. ve Eximbank araciligiyla ek
finansman olanaklari sunmaktadir. Bu destekler, ihracat slrecinde sirketlerin likidite
ihtiyaglarini karsilamalarina yardimci olur.

e Prefinansman Olanaklan: ihracat plani onaylanan sirketler, ihracat planinda
belirtilen faaliyetlere yonelik olarak Eximbank’a basvuru yaparak, IGE A.S. kefaletiyle



prefinansman kredisi kullanabilirler. Bu kredi, ihracat sdreclerindeki nakit akigini
duzenleyerek, planh yatirrmlarin gergeklestiriimesini saglar.

IGE A.S. (ihracati Gelistirme Anonim Sirketi): Onaylanmis ihracat planina sahip
sirketler, IGE A.S. araciigiyla kredi kefalet destegi alabilirler. IGE A.S., ihracatgl
firmalara Eximbank tarafindan saglanan kredilere kefalet saglayarak, sirketlerin
krediye daha kolay erisimini saglar.

Eximbank Kredileri: Onaylanmis ihracat plani bulunan sirketler, Eximbank’a
basvurarak ihracat Oncesi ve ihracat sonrasi finansman kredilerinden
faydalanabilirler. Bu krediler, 6zellikle ihracat planinda belirtilen hedef pazarlara
yonelik yapilacak faaliyetler icin kullanilabilir.

3.2.6. Yurtdisi Pazar Arastirmasi Desteginde Dikkat Edilmesi Gerekenler

Destekten faydalanmak isteyen sirketlerin dikkat etmesi gereken énemli noktalar sunlardir:

Hedef Ulkelerle Sinirli Destek: Onaylanmis ihracat planinda belirtilen hedef lkelere
yapilan seyahatler desteklenir. TUm yurtdigl seyahatler bu kapsamda degildir.
Goriisme Yapilmayan Ulkelerde Harcama Destegi Yok: Seyahat edilen lilkede
gorusme yapilmayan gunler icin konaklama giderleri desteklenmez. Ayrica, gérisme
yapilmayan Ulkelerden yapilan dénisgler de destek kapsaminda degerlendiriimez.
Harcama Belge ve Faturalarinin ibrazi: Tim harcamalar icin fatura ve édeme
belgelerinin ibraz edilmesi gerekmektedir. Elektronik biletlerin yani sira, konaklama
icin otel faturasi ve detayli rezervasyon bilgileri de basvuru evraklari arasinda yer
almalidir.

Danigmanhk Sirketi Kriterleri: EJer ihracat plani hazirlama asamasinda bir
danismanlik hizmeti alinacaksa, yonetim danismanhgi icin akredite sirketlerden
olmasi veya danismanlik sirketinin en az 3 yildir faaliyet gdsteriyor bulunmasi ve
binyesinde en az 5 danismanin ¢alismasi gerekmektedir.

3.2.7. Yurtdisi Pazar Arastirmasi Desteginin Avantajlari Nelerdir?

Ticaret Bakanhigi'nin sagladigi yurtdisi pazar arastirmasi destegi, sirketlerin uluslararasi
pazarlarda daha etkin bir sekilde rekabet edebilmesi icin 6nemli avantajlar sunar:

Maliyetlerin Azaltilmasi: Ulasim ve konaklama gibi temel masraflarin belirli
oranlarda karsilanmasi, sirketlerin bitcesini rahatlatir ve yurtdisi pazarlarina daha
rahat odaklanmalarini saglar.

Dogrudan Pazar Bilgisi Elde Etme: Hedef pazardaki potansiyel mdisterilerle
dogrudan temas kurma imkani sunarak, pazarin dinamiklerini ve musteri taleplerini
yerinde gézlemleme firsati verir.

Rekabet Avantaji Saglar: Yurtdisi pazarlari yakindan taniyan sirketler, rekabet
avantaj elde eder ve pazarlama stratejilerini daha dogru belirleyebilir. ihracat planlari
dogrultusunda yapilan bu arastirmalar, sirketlerin uzun vadeli stratejik planlamalarina
katki saglar.



3.2.8. Sonug: Yurtdigl Pazar Arastirmasi Destegi ile Global Pazarlarin Kapisini Aralayin

Ticaret Bakanligrnin yurtdisi pazar arastirmasi destegi, ihracat yapmak isteyen sirketler igin
onemli bir firsat. 15 Nisan 2024’te yapilan mevzuat degisiklikleriyle birlikte, ihracat plani
onay! ve danigsmanlik hizmeti gibi yeni sartlar geldi. Bu destek kapsaminda hazirlanan rapor
ile IGE A.S. ve Eximbank desteklerinden de faydalanmak mimkn.



@ 3.3. Yurt Disi Pazar Arastirmasi Destegi

3.3.1. Yurt Dig1 Pazar Arastirmasi Destegi Nedir?

Ticaret Bakanlhdi desteginden hemen her yil 27-28 bin firma yararlaniyor. Bu desteklerden
en yayginlari, fuar ve seyahat destegi.

15 Nisan 2024 tarihinde Ticaret Bakanhdi, yurtdigi pazar arastirmasi destegi olarak
isimlendirilen, ihracat camiasinda ise seyahat destegi olarak bilinen konuda bir
dizenlemeye qitti.

Bu destekten yararlanabilmek igin artik

e Once Ticaret Bakanhginin onayladidi bir pazar arastirmasi raporu olacak
e onaylanan rapor dogrultusunda seyahat yapilan (lkelere yapilan harcamalar
desteklenecek.

Bakanhgin istedigi turde raporu,

e Firmalar kendileri hazirlayip Bakanligin onayina sunabilir.
e Bakanhgin yetkilendirdigi kurumlardan danismanlik hizmeti alabilir.

ProTip: ihracat Plani Onayi yalnizca seyahat desteklerinden yararlanmak gibi diistiniiliyor.
Cok daha fazlasi.

3.3.2. Seyahat Desteginde Hangi Kalemler Desteklenir?

Seyahat destedi kapsaminda 2025 yilinda desteklenecek basliklar ve (st limitler her bir
seyahat basina asagida.

e Ulasim + Konaklama (En Fazla 2 Kisi): 379.455 TL
e GUnlik Konaklama Gideri (Kigi Basi): 9.486 TL

ProTip: Bir yilda en fazla 5 seyahat icin yararlanacaginiza gore, alabileceginiz destegdin
tima 2025 yili icin neredeyse 2 milyon TL'ye ulagiyor.

3.3.3. Seyahat Desteginden Kimler Yararlanabilir?

Bu destekten yalnizca 1. Baslik kapsaminda ihracat is plani hazirlayan firmalar
yararlanabilir.

e Sinai ve ticari mal ticareti yapan girketler yararlanabilir.
e Hizmet sektéri firmalari ise bu destekten yararlanamaz.

Son olarak, sahis sirketlerinin de ihracat desteklerinden yararlanamayacagini unutmayin.


http://www.ticaret.gov.tr

3.3.4. Yurt Dis1 Pazar Arastirmasi Desteginde Dikkat Edilmesi Gerekenler Nelerdir?
3.3.4.1. Yilhik Bagvuru Siniri

e Bir sirket, her yil en fazla 5 arastirma faaliyeti icin destek alabilir.
e Ayni ulkeye yonelik yillik destek hakki ise 2 faaliyetle sinirhidir.

3.3.4.2. Toplam Bagvuru Limiti

Destek programindan yararlanmak igin
e yilda 5,
e 4 yilda ise en fazla 20 bagvuru yapilabilir.

3.3.4.3. Arastirma Siiresi

e Arastirma slresi en az 2 giin, en fazla 10 giin (yol harig) olabilir.
e 20 gunu asan faaliyetler desteklenmez ve sadece ilk 10 gunluk harcamalar
degerlendirmeye alinir.

3.3.4.4. Ulke Sayisi Sinin

e Bir arastirma faaliyeti sirasinda en fazla 3 lilke destekleniyor.
e Daha fazla ulkeye giderseniz, sadece ilk 3 lilkenin harcamalari destekleniyor.

3.3.5. Bagvuru Sirasinda Dikkat Edilmesi Gerekenler Nelerdir?
Basvuru dosyasinin eksiksiz hazirlanmasi dnemli. Bunun igin

e Yanliltici bilgi veya belge vermeyin.
e Gorusulen tim kurum, kurulus ve sirket bilgilerini derleyin.
e Basvuru sonrasi bilgilerde degisiklik yapilamayacagini unutmayin.

ProTip: Ayni anda standl fuara katilim yapilan bir tlkede, es zamanli olarak pazar
arastirmasi destegi basvurusu yapilamaz.

3.3.6. Yurt Dig1 Pazar Arastirmasi Destegine Nasil Bagvurulur?

“Devletin igleri ne de karigik? Hangi belgeleri hazirlamaliyim?” derseniz, en basit haliyle
asagida.

e Gorusulen kurum ve sirket bilgileri
e Harcamalari kanitlayan faturalar ve kayitlar
e Arastirma faaliyetinin tarihlerini iceren belgeler

ProTip: Basvuruda dogru ve eksiksiz bilgi verilmesi, hizli bir stregte paranizi geri almanizi
saglar.

3.3.7. Yurtdisi Pazar Arastirmasinda Hangi Hususlar Desteklenmez?

Seyahat destegi icin bazi giderler destek kapsami disinda. Kabaca bakalim.



3.3.7.1. Gérusme Yapilmayan Giinlerde Konaklama Giderleri Desteklenmiyor.
Konaklamalarda asagidaki hususlar desteklenmiyor.

e Daire tipi kiralamalar
e Seyahat baslangi¢ ve bitis gunleri
e Resmi tatil (hafta sonu dahil) glinlerinde yapilan

Seyahat planinizi buna gore yapmayi unutmayin. Bu kisimla ilgili bir yaziy1 en kisa zamanda
hazirlayacagiz. BAZ Girisim sitesini takipte kalin.

3.3.7.2. Gériisme Yapilmayan Ulkeye Ulagim Giderleri Desteklenmiyor.

Ulasim giderlerinde ise asagida hususlar desteklenmiyor.

e Gorusme yapilmayan uUlkeye yapilan ulagim giderleri
e Gorusme yapilmayan Ulkeler arasinda yapilan gegislerde kullanilan ulasim ve
konaklama giderleri.

ProTip: Olabildigince seyahat ettiginiz her Glkede gériisme ayarlamaya c¢aligin.

3.3.7.3. Pazar Arastirmasi Yapilan Ulkede Biriminiz Varsa Destek Alamazsiniz.

Pazar arastirmasi yapacaginiz tlkede

e ofis, magaza, showroom, depo, kioskunuz varsa

e yukaridaki basliklarda zaten destekten yararlaniyorsaniz,

e Ticaret Bakanhgi, “Zaten pazari biliyorsunuz deyip seyahat destedinden
yararlanamazsiniz.” diyor. Hakli da.

3.3.7.4. Grup Seyahatleri ve Organizasyonlara Katilim Giderleri de Desteklenmiyor.

Ticaret Bakanhg, Turkiye ihracatcilar Birligi ve isbirligi kuruluslari ile ticaret ve alim heyetleri
igin zaten programlar diizenliyor ve firmalari destekliyor. iste bu yiizden,

e Bes veya daha fazla sirketin birlikte yaptigi grup seyahatleri ve organizasyonlar
destek kapsami disinda. Bu kapsamda desteklenmeyen faaliyetler:

e Toplantilar
e Konferanslar
e Sergi ve benzeri organizasyonlar.

Ticaret heyetleri yazimiz icin tiklayin.

3.3.7.5. Fuara Stand ile Katilan Sirketlerin Bagvurulari Desteklenmiyor.

Bir lilkede fuara stand ile katildiysaniz zaten fuar destegi aliyorsunuz. iste bu yiizden


https://delegations.tim.org.tr/
https://www.bazgirisim.com/ticari-heyetler-alim-heyetleri-ihracat-destekleri/

e Ayni anda hem fuara stand ile katilim
e hem de pazar arastirmasi destegi alamiyorsunuz.

Fuar digindaki zamanlarda pazar arastirmasi icin giderseniz ise herhangi bir sorun yok.

3.3.7.6. Sirket Calisanlarinin Esleri ve ikinci Derece Akrabalarinin Seyahat Giderleri
Desteklenmiyor.

Ticaret Bakanhd bunlari dizenlerken ne gok vaka gérmistiir kimbilir. iste tam da buna
ornek.

Sirket ¢alisanlarinin
e cesleri
e ikinci dereceye kadar kan hisimlari

e sirket ortagl veya galisan olsa bile destekten

seyahat giderleri desteginden yararlanamaz.



@ 3.4. Yurt Digi Tanitim Destegi

3.4.1. Yurt Digi1 Tanitim Destegi Nedir?

Kendi markanizi diinyaya agmak istiyor ama tanitim maliyetleri géziiniizii mi korkutuyor? lyi
haber: Ticaret Bakanligi tam da bu konuda yaninizda! Bu destek sayesinde firmalar; reklam,
pazarlama ve tanitim gibi blylk butgeler gerektiren faaliyetlerini daha disik maliyetle
hayata gegirebiliyor.

Hedef? Daha fazla ihracat, daha glc¢li marka bilinirligi ve surdurilebilir blytme.
3.4.2. Destek Kapsami ve Hedefi
3.4.2.1. Desteklenen Sirketler Kimlerdir?

e Turkiye'de kurulu ve en az 1 yillik gegmisi olan sirketler

e Organik baga sahip yurt disi istirakleri veya subeleri bulunan sirketler

e Marka tescilini Tulrkiye'de yaptirmis ve yurtdigi tescil basvurusunu tamamlamis
olanlar

3.4.2.2. Desteklenmeyen Durumlar
e Tescili Turkiye’de olmayan markalar
e Fason Uretim yapilan yabanci markalar
e Turkce tanitim faaliyetleri
e ic pazara yénelik reklam galismalari
3.4.3. Destek Tiirleri Nelerdir?

3.4.3.1. Marka Tesciline Bagh Tanitim

Bu destek turd, yurt iginde tescilli bir markaniz varsa ve yurtdiginda tanitim yapmak
istiyorsaniz gegerli. Ancak bunun icin markanizi tasiyan sirket ile tanitimi yapan sirket
arasinda %51’lik organik bag araniyor.

3.4.3.2. Birime Bagh Tanitim

Yurt disinda bir temsilcilik, ofis veya magdaza agtiysaniz, bu birim GUzerinden yapilan
tanitimlar igin destek alabilirsiniz. Destek suresi maksimum 4 yildir.

3.4.4. Desteklenen Tanitim Faaliyetleri

TV ve Radyo Faaliyetleri



e TV ve radyo reklamlari
e Programlara sponsorluk

internet ve Dijital Pazarlama Faaliyetleri
SEO ve Dijital Reklamlar

e Arama motoru reklamlari

e Arama motoru optimizasyonu (SEQO)
Sosyal Medya ve Mobil Uygulama Giderleri

e Sosyal medya reklamlari
e Akilli cihaz uygulama tasarim ve yayinlama
e Dijital kataloglar

Basili Yayin ve Kataloglar

e Brostur, afis, kartela
o Gazete ve dergi reklamlari
e Katalog giderleri

Dis Mekan Reklamlari

e Billboard, tabela, durak giydirme
e Totem reklamlari
e Bina cephe reklamlari

Ozel Tanitim Harcamalari

e Zincir marketlere giris bedelleri
e Ucretsiz dagitilan promosyon Uriinleri
e PR ajansi Ucretleri

Diger Tanitim Harcamalari

e Influencer tanitimlari



e Tanitim filmi yapimi
e Sponsorluk ve Urn yerlestirme
e Web3 magaza tanitimi

3.4.5. Bagvuru Sartlari ve Siireci

3.4.5.1. Destek Alabilmek igin Gerekli Belgeler

e Odeme belgeleri (fatura, banka dekontu)
e Sozlesmeler (75.000 TL Gzeri faaliyetlerde zorunlu)
e Gumrik belgeleri (fiziki Griin génderimi varsa)
3.4.5.2. Destek Yénetim Sistemi (DYS) Uzerinden Basvuru

Tdm sure¢ DYS Uzerinden ydrutuluyor. Belgelerin yuklenmesi, bildirimlerin yapiimasi ve
basvuru takibi tamamen dijital.

3.4.5.3. Eksik Tamamlama ve Onay Siireci

Eksik belgeler varsa, 3 ay igcinde tamamlanmazsa basvuru gecersiz sayiliyor. Gerekli
durumlarda ek sure taniniyor.

3.4.6. Harcamalarin Desteklenmesi igin Gerekli Kurallar

3.4.6.1. Gider Belgeleri ve S6zlesme Zorunlulugu

Destek alinacak tanitim faaliyetlerinin faturalandiriimasi ve gerektiginde sdzlesmeyle
belgelenmesi gerekiyor.

3.4.6.2. Harcamalarda Rayi¢ Degerlendirme ve lliskili Kisi Kriteri

Harcamalarin piyasa rayicine uygun olmasi sart. Ayrica, faturayl dizenleyen kisi/kurumla
bagvuran sirket iligkili kigi olmamali.

3.4.7. Odeme ve Mahsup Siireci

3.4.7.1. Hazine ve SGK Borglari Durumu

Devlet, destek ddemesi yapmadan énce sirketin Hazine ve SGK borcu olup olmadigini
kontrol ediyor. Varsa, destek tutari borglara mahsup ediliyor.

3.4.7.2.0demelerin Bankacilik Sistemi Uzerinden Yapilmasi

Tum 6demelerin banka kanaliyla, sirket hesabindan yapilmasi gerekiyor. Elden, cirolu ¢ekle
ya da musteri ¢ekiyle yapilan ddemeler desteklenmez.



3.4.8. ilave Destekler ve Hedef Ulkeler

3.4.8.1. Hedef Ulke ve Sektorlerde ilave Destek Oranlari
o Hedef Ulkelere yonelik tanitimda: +%20 destek
o Hedef sektorlere yonelik tanitimda: +%5 destek

3.4.8.2. Coklu Ulke Tanitimlari

Bir reklam birden fazla Ulkede yayinlaniyorsa, bu ulkeler hedef Ulke listesindeyse ilave
desteklerden faydalanabilirsiniz.

3.4.9. Sik Yapilan Hatalar ve Uyarilar

3.4.9.1. Destek Dig1 Harcamalar

e Turkge icerikler
e Turkiye ici tanitimlar
e Ucretsiz veya sembolik bedelli olmayan ihracat belgeleri

3.4.9.2. Siire Asimi ve Geri Odeme Riski

Basvurular édeme tarihinden itibaren 6 ay iginde yapiimali. Aksi halde basvuru hakki
kaybedilir.

3.4.10. Sonug

Yurt disi tanitim destegi, ihracatgilar icin adeta altin bir firsat. Hem markanizi global sahneye
tasirsiniz hem de devletin destegiyle maliyetlerinizi disurtrstiniz. Ancak desteklerden tam
anlamiyla yararlanmak icin kurallar iyi bilmek, belgeleri eksiksiz sunmak ve sireci dogru
yoénetmek sart. Bu rehberi cebinize koyun ve pazarlama faaliyetlerinizi bir st seviyeye
tasiyin!



@ 3.5. Marka Tescili ve Korunmasi Destegi
3.5.1. Yurtdisi Marka Tescil Destegi Nedir?

Yurt disi marka tescil destegi, Turkiye'de tescillenmis markalarin
e yurt disinda tescili,
e kayit altina alinmasi
e korunmasi i¢in yapilan harcamalarin
belirli bir kisminin desteklenmesini amaglar.
3.5.2. Yurtdisi Marka Tescil Desteginde Desteklenen Giderler Nelerdir?
Yurt disi marka tescil bagvurusu ve marka koruma sirecinde asagidaki giderler desteklenir.
3.5.2.1. Marka/Patent Burosu Hizmet Giderleri:
Yurt disinda markanin tescil edilmesi icin marka veya patent blrolarindan alinan hizmetlerin

maliyetleri desteklenir. Markanin kayit islemleri icin 6denen Ucretler ve blro hizmetleri dahil

edilir.
3.5.2.2. Danigmanlik Giderleri:

Marka tescil slrecinde profesyonel danismanlik firmalarindan alinan destekler de kapsam
dahilindedir. Danigmanhk hizmeti, basvurunun eksiksiz ve dogru bir sekilde yapilmasi ve

surecin takibi icin alinabilir.

3.5.2.3. Tescil Arastirma ve inceleme Giderleri:

Markanin, tescil edilmek istenen Ulkede baska bir sirket adina 6énceden kayitli olup
olmadiginin belirlenmesi igin yapilan tim arastirma ve inceleme giderleri desteklenir. Bu
giderler, markanin mevcut kayit durumunu analiz etmek icin yapilan kapsamli arastirma ve
incelemeleri icerir.

3.5.2.4. Avukathk Giderleri:

Markanin yurt disi tescili ve korunmasi slrecinde yapilan hukuki islemler icin avukatlik
hizmetleri desteklenir. Bu kapsamda, marka haklarinin korunmasi igin yapilan her tirlG
avukathk Ucreti ve yurt disindaki yasal suUreclerde (itiraz, dava agma, vb.) yapilan avukatlik
masraflari desteklenir.

3.5.2.5. Zorunlu Harg ve Vergiler:

Yurt disinda markanin tescil edilmesi surecinde zorunlu olarak 6édenmesi gereken tim
harglar ve vergi giderleri desteklenmektedir. Ornegin, marka tescil bagvurusu sirasinda ilgili
Ulkenin talep ettigi kayit Ucreti veya bagvuru harci gibi giderler bu kapsamda yer alir.



3.5.3. Yurtdisi Marka Tescil Desteginde Desteklenmeyen Giderler Nelerdir?

Marka Yenileme Giderleri: Marka tescil yenilemeleri desteklenmez.

Tiirk Mali imajina Zarar Veren igerikler: Markanin yurtdisinda tescili sirasinda, Tiirk
mali imajini olumsuz etkileyen ifade, sembol veya isaretlerin kullaniimasi durumunda
bu giderler destek kapsaminda degerlendiriimez.

lliskili Kisi Faturalandirmalari: Destek basvurusunda bulunan sirket ile iliskili
kisilerden alinan hizmetler (ortak, es, akraba gibi) desteklenmez.

3.5.4. Destek Siiresi ve Odeme Kosullari

Siire: Destek, ilk 6deme tarihinden itibaren 4 yiIl boyunca gegerlidir. Basvuru
yapilmamis dénemlerde bile stire kesintiye ugramaz.

Odeme Kosullari: Odemeler, sirketin banka hesabi iizerinden yapilmaldir. Kredi
karti harcamalari, banka onayli hesap dokimleri veya ¢ek 6demesi gibi belgeler
destek kapsaminda dederlendirilir. Ancak musteri ¢ceki ya da cirolu ¢ek édemeleri
desteklenmez.

3.5.5. ilave Destek Oranlari ve Hedef Ulke-Sektor Destegi

Bakanlik tarafindan belirlenen hedef Ulkeler ve sektérler listesinde yer alan basvurular icin ek
destekler saglanir:

Hedef Ulkeler igin: Destek oranina 20 puan ilave edilir.

Hedef Sektorler igin: Destek oranina 5 puan ilave edilir.

3.5.6. Bagvuru Tarihinin Belirlenmesi

Basvuru Tarihinin Belirlenmesi: Yurt digi marka tescil destegi icin sirketler 6deme
belgesi tarihinden itibaren 6 ay igerisinde basvurularini yaparlar.



@ 3.6. Fuar Destegi

Belirli yurti¢i ve yurtdigi fuarlar, ihracat¢i firmalar igin yeni pazarlara agilma ve uluslararasi
mdusterilerle bulusma acisindan buylk firsatlar sunar. Ancak, bu slrecte dikkat edilmesi
gereken énemli noktalar bulunmaktadir.

3.6.1. Fuara Katihm Sekilleri

3.6.1.1. Milli Katilim

Eger fuara milli katilim segeneg@i mevcutsa ve bu yolla katilmak istiyorsaniz, dncelikle Ticaret
Bakanh§: tarafindan yetkilendirilmis Ihracatgi Birlikleri, Odalar veya fuar organizatérleri ile
iletisime gecerek fiyatlar ve stantlar hakkinda bilgi almalisiniz.

3.6.1.1.1. Milli Katimin Avantajlari:

e Prestij ve Guvenilirlik: Devlet destegiyle uluslararasi fuarlarda yer almak, firmanizin
prestijini artirir ve guvenilirligini pekistirir.Baz Girisim

e Maliyet Tasarrufu: Ortak alan kullanimi ve devlet destekleri sayesinde maliyetlerinizi
dusdurebilirsiniz.

e Ag Kurma: Diger katimci firmalarla igbirligi ve bilgi paylasimi firsatlar
yakalayabilirsiniz.

e Yeni Pazar Firsatlari: Uluslararasi alanda yeni musteriler ve is ortaklari edinme
sansiniz artar.

3.6.1.2. Bireysel Katilim

Eger fuara bireysel olarak katilmayi planliyorsaniz, fuarin resmi organizatoruyle dogrudan
iletisime gecerek sbdzlesme ve diger detaylar hakkinda bilgi almaniz gerekmektedir. Bu
durumda, Turk Pavilyonu diginda bagimsiz bir stant ile katilm saglarsiniz.

3.6.2. Ticaret Bakanlgi'nin Fuar Destekleri

Ticaret Bakanhgi, firmalarin belirli yurtigi ve yurtdigi fuarlara katihmini desteklemektedir. Bu
destekler, metrekare basina belirlenen oranlarda olup, Ulkeye, firmanin blyUkligine ve
sektore gore degisiklik gosterebilir. Destek oranlari en az %75e kadar c¢ikmaktadir.
Odemeler Tiirk Lirasi olarak, Turkiye’deki hesaba yapilmaktadir.

3.6.2.1. Desteklerden Yararlanma Sartlari:

e Sirketin Tirkiye’de Kurulmus Olmasi: Desteklerden faydalanabilmek icin
sirketinizin Tlrkiye'de kurulmus ve sahis sirketi olmamasi gerekmektedir.

e Marka Kaydinin Bulunmasi: Firmanizin marka tescilinin yapiimis olmasi sarttir.


https://www.bazgirisim.com/yurtdisi-fuarlara-katilirken-dikkat-edilmesi-gereken-hususlar/?utm_source=chatgpt.com
https://www.bazgirisim.com/yurtdisi-fuarlara-katilirken-dikkat-edilmesi-gereken-hususlar/?utm_source=chatgpt.com

e Odemelerin Tiirkiye’den Yapilmasi: Fuara iligkin tiim éddemelerin Tirkiye'deki sirket
hesabinizdan gerceklestiriimesi gerekmektedir.

Firmalarin  belirli sartlar altinda yurtigindeki ve yurtdisindaki fuarlara katilimi
desteklenmektedir. Destek orani %50-%75 e arasindadir.

3.6.2.2. Destek Oranlar:

e Fuar katimlarinda destek orani %50 olarak belirlenmistir.
e Eger fuar, Ticaret Bakanhgi tarafindan belirlenen hedef llke ve hedef sektor listesi
kapsamindaysa, ilave oranlar uygulanabilir:
o Hedef Ulke: Ek %20 destek orani
o Hedef Sektor: Ek %5 destek orani

3.6.2.3. Bir Yil icinde firmalar kag adet fuar destegi alabilirler?

Kiiglik ve Mikro isletmeler 10 adet yurtdisi fuar (+3 adet sezonluk fuar)
3 adet yurt ici fuar (+3 adet sezonluk fuar)

Orta ve Biyiik isletmeler 5 adet yurt digi fuar (+3 adet sezonluk fuar)
3 adet yurt igi fuar (+3 adet sezonluk fuar)

Sezonluk fuar: Ayni takvim yili igerisinde ayni Ulkede ve ayni sektdre yonelik diizenlenen
ayni isimli fuarlarin yalnizca iki versiyonunu ifade eder.

3.6.2.4. Destek Kapsaminda Karsilanan Giderler

e Fuar katilm bedeli (stand alani, dekorasyon, stand kirasi)
e Nakliye giderleri
e Tanitim materyali hazirlanmasi giderleri



@ 3.7. Gemi ve Yat Sektoriine Tasarim Destegi:

3.7.1. Gemi ve Yat Tasarimi Neden Destekleniyor?

Dinya denizlerinde Turk imzasini tasiyan gemi ve yatlarin sayisi her gegen gun artiyor.
Ancak rekabetin yogun oldudu bu sektdrde, sadece ilretmek yetmiyor; 6zgln tasarimlar,
fonksiyonel yenilikler ve kiiresel pazarda fark yaratacak estetik dokunuslar gerekiyor. iste bu
noktada devreye giren “Gemi ve Yat Sektoriine Tasarim Destegi”, firmalara devlet eliyle
buyuk bir ivme kazandiriyor.

3.7.2. Gemi ve Yat Sektoriine Yonelik Tasarim Destegi Nedir?

Bu destek, 5973 sayili Cumhurbagkani Karar’'na dayanarak Ticaret Bakanhgi tarafindan
uygulamaya alinan, gemi ve yat sektorinde faaliyet gosteren ihracatci firmalarin tasarim
odakli harcamalarini finanse eden bir tesvik programidir.

3.7.2.1. Destek Hangi Amagla Sunuluyor?

e ihracata konu olacak tasarimlarin tesviki
e Turk gemi ve yatlarinin global pazarda rekabet giicunun artiriimasi
e Katma degerli Urun gelistiriimesinin desteklenmesi

3.7.3. Kimler Yararlanabilir?

e Gemi ve yat Uretimi yapan ihracatgi firmalar

e Tasarim faaliyeti gergeklestiren gemi insa sirketleri

e Organik bagi bulunan istirakleriyle tasarim is birligi yurtten Ureticiler
3.7.5. Destek Kapsaminda Neler Var?

3.7.5.1. Tasarim Giderleri

e Tasarimci istihdami (gemi ingsa mihendisi, endustriyel tasarimci, 3D modelleme
uzmani)

e Yazilim, lisans ve donanim alimlari
e Prototipleme giderleri

3.7.5.2. Yurt DisiI Tanitim ve Lansman Giderleri

e Tanitim videolari, kataloglar, 3D sunumlar



e Yurt disi fuarlarda gemilyat tasarim tanitimlar
e Web sitesi, sosyal medya, dijital platformlar Gzerinden tanitim

3.7.5.3. Projeye Ozel Danigmanlik ve Egitim

e Tasarim odakh yazilim egitimi
e Uluslararasi klas kuruluglari danigsmanliklari

e Yesil gemi, hibrit sistemler gibi yenilik¢i projelerde uzman katkisi



@ 3.8. Yurtdisi Birim Kira Destegi

ihracat yapmak, kiresel pazarda rekabet edebilmek icin isletmelerin disa agiimasini
gerektiriyor. Doviz kazanacaksiniz ama déviz harcayacaksiniz. Yurtdigina agilirken ¢gokca bu
sekilde harcama yapmaniz gerekiyor. Bu harcamalardan birisi de ofis, depo, magaza veya
showroom gibi birimlerin kira giderleri. Bu noktada Ticaret Bakanhgi, ihracatgi firmalara
onemli bir destek sunuyor: Yurtdigi Birim Kira Destegi.

3.8.1. Yurtdisi Birim Kira Destegi Nedir?

Ticaret Bakanhdrnin sagladidi yurtdisi birim kira destegi, ihracat¢i firmanizin yurtdiginda
actigi ofis, depo, magaza, showroom, raf ve benzeri birimlerin kira giderlerini kargilamak
amaciyla verilir.

Yurtdigi Birim Kira Destegi Videomuz igin Tiklayin.

3.8.2. Kimler Bu Destekten Yararlanabilir?

Yurtdigi birim kira desteginden yararlanabilmek icin belirli sartlari tasimaniz gerekli. Bu
sartlari kabaca 6zetlersek:

e ihracat Yapiyor Olmaniz

Destekten yararlanmak istiyorsaniz yurtdigindaki birim actiginiz Ulkeye ihracat yapiyor
olmaniz gerekli. Ayrica, yillik alacaginiz destek miktarinin en az iki kati kadar ihracat
yapmalisiniz. ilk yil bu sart aranmaz.

e Firmanizin Sahis Sirketi Olmamasi

Sahis sirketleri Ticaret Bakanh@ Mal ihracati desteklerinden yararlanamiyor. Bu konuya
dikkat edin.

e Firmanizin En Az Bir Yasinda Olmasi
Turkiye’de yerlesik firmanizin en az bir yil dnce kurulmus olmasi sarti var.
e Organik Baginizin Bulunmasi

Yurtdiginda agacaginiz birimin, Turkiye’deki firma ile organik bag tasimasi gerekli.
Turkiye’'deki sirketinizin ortaklarindan birisi yurtdigindaki birime ortak olmali veya
Tuarkiye'deki sirketinizin tizel kisiligi ile yurt disindaki sirket arasinda bir bag bulunmasi
gerekli. Turkiye’'deki sirketinizin %51 hissesine sahip ortak veya ortaklarinizin yurt digi
sirkete ortak olmasi sarti bulunuyor.

o Sirket Kurulus Tarihi

Yurtdisinda agilacak olan biriminizin, Turkiye'deki sirketin kurulus tarihinden sonra kurulmasi
yine sartlardan biri. Devir ve satin alma durumunda ise devir tarihi esas aliniyor.


https://www.youtube.com/watch?v=ou_yYhuV_uQ&t=21s

3.8.3. Destek Miktari ve Siiresi

Ticaret Bakanligi, 2024 yili i¢in yurtdisindaki her bir biriminiz igin yillik 5.591.174TL’ye kadar
%50 oraninda kira destedi saglar. Bu destekten, her Ulke i¢in 4 yil boyunca
yararlanabilirsiniz. Ornegin Aimanya’da bir ofis acan bir firma, 4 yil boyunca Almanya’daki
ofisinin kira giderlerinin yarisini devlet destegiyle kargilayabilmektedir. Alimanya 2024 yilinda
hedef Ulke oldugu igin artt 20 puan destek almak muimkin. Ayrica 5 hedef sektérden
birisinde faaliyet gosteriyorsaniz alacaginiz destege arti 5 puan daha eklenir.

Firmaniz, toplamda 25 birim igin kira desteginden faydalanabilmektedir. Bu birimler; ofis,
depo, magaza, showroom, reyon, kiosk gibi yerler olabilir.



@ 3.9. Kiiresel Tedarik Zinciri Yetkinlik Projeleri Destegi

Klresel Tedarik Zinciri Destedi veya kisa adiyla KTZ destegi, Turkiye Cumhuriyeti Ticaret
Bakanlhigi tarafindan saglanan ve Turk firmalarinin kiresel tedarik zincirlerine entegre
olmalarini amaglayan bir tesvik programidir. Bu destek, firmalarin kiresel firmalara ara
mamul tedarikcisi olma slreclerinde ihtiya¢g duyduklari makine, ekipman ve yazilim gibi
harcamalarin karsilanmasini hedefler.

3.9.1. KTZ Yetkinlik Projeleri Destegi Nedir?

KTZ Destegi, Turk ihracatgilarinin uluslararasi tedarik zincirlerine entegrasyonunu hedefler.
Bu noktada program, ihracatcilarin dretim kapasitelerini ve kalite standartlarini artirir.
Desteklenen kalemler asagidadir.

yazihm,

makine, ekipman,

egitim ve danismanlik hizmetleri,
sertifikasyon, test ve analiz giderleri.

3.9.2. Kiiresel Tedarik Zinciri Desteginden Yararlanma Kosullari Nelerdir?

KTZ desteginden yararlanmak isteyen firmalarin belirli kriterleri karsilamasi gerekmektedir:

e Ara Mamul Ureticisi Olma Sarti: Kiresel bir firmaya ara mamul ireten ya da
Uretecek olan firmalar basvurabilir.

e Kiiresel Tedarik¢i Olma Sarti: Firmanin, kiresel bir firmaya tedarik saglayacak yeni
bir GrGin gelistirmesi ya da mevcut Urinlerini yeni bir kiiresel firmaya tedarik etmeyi
hedeflemesi gereklidir.

e Proje Onayi: Basvurulacak projenin Bakanlik tarafindan onaylanmasi sarttir. Onay
sonrasl, projenin gerektirdigi harcamalar iki yil sireyle destek kapsamina alinir.

3.9.3. Destek Bagvuru Sireci

KTZ Yetkinlik Projeleri Destegi icin gerekli islemler asagida.

e Basvuru Belgelerinin Hazirlanmasi: Gerekli belgeler EK-1 formunda belirtilmistir.
Basvuru, DYS kanaliyla olur.

e Basvuru incelemesi: Bakanlik (ihracat Genel Miidiirliigii) basvurulari icerik, sekil ve
butunluk agisindan inceler. Bakanlik, projeyi inceler ve karar verir.

Basvuruda asagidaki detaylarin olmasi gerekli.

Proje Basvuru Formu: Projenin detaylarini ve ihracat hedeflerini iceren form.
Kiiresel Firma ile iligkiyi Kanitlayan Belgeler: Niyet mektubu, sézlesme, siparis
formu gibi belgeler.

e Uriin Gelistirme Bilgileri: Uriiniin kiiresel firma icin nasil gelistirilecedi hakkinda
detayh bilgiler.



3.9.4. Destek Kapsaminda Yer Alan Harcamalar

KTZ Yetkinlik Projeleri Destedi kapsaminda asagidaki harcamalar desteklenir.

e Makine ve Ekipman Alimlari:
e Uretim kapasitesini artirici
e Kalite kontroll saglayici yeni makine ve ekipman alimi
e Yazilim Harcamalari:
e Uretim sireclerinin iyilestirimesi
e Verimliligin artirici yazihmlar
e Egitim ve Danigsmanlik Hizmetleri:
o Sirketlerin teknik ve idari kapasitelerini artirici egitim ve danismanlik
hizmetleri
e Sertifikasyon ve Test/Analiz Giderleri:

e Urlinlerin uluslararasi standartlara uygunlugunu saglamak icin gerekli
sertifikasyon ve test/analiz harcamalari

3.9.5. KTZ Projeleri ile Alabilecegimiz Miktar Ne Kadar?

Destek, harcamalarin %50’si oraninda saglanmakta olup, 2024 yili igin st limit 41 milyon TL
olarak belirlenmistir.

3.9.5.1. Basvuru Sonrasi Siire¢ ve Odeme

Proje onaylandiktan sonra, yapilan harcamalarin ddeme belgeleri en ge¢ 6 ay iginde DYS
sistemine ylklenmelidir. Odeme basvurusunda su belgeler gereklidir:

e Fatura ve Proforma Fatura: Satin alinan makine, ekipman veya hizmetin
detaylarini igeren belgeler.

e Makine Teslim Belgesi: Makinenin igsletmeye teslim edildigine dair fotograf ve
belgeler.

e Yazilim Kurulum Gorselleri: Yazilimin kurulumunu ve kullanilacagini gosteren
ekran goruntdleri.

Ek Destek: Yurt Digi Depo Giderleri

KTZ destegi kapsaminda ayrica, yurt disindaki kiresel firmalara drin tedarik eden Tirk
firmalari igin yurt digi depolarin kira ve depolama giderleri de desteklenmektedir. Bu
destekten yararlanmak icin, firmanin depo kiralama ve hizmet bedeli belgeleri sunmasi
gerekmektedir. Bu destek, her Ulke icin en fazla 4 yil sureyle ve en fazla 25 birim igin
saglanabilir.

Onemli Noktalar

e On Onay Gerekliligi: Proje ve harcamalar 6ncelikle Bakanlik tarafindan
onaylanmalidir.

e Destek Bagvurusu: Harcamalar yapildiktan sonra destek ddemesi igin bagvuru
yapiimalidir.
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e DYS Sistemi: Tum bagvuru ve takip suregleri DYS Uzerinden yaruttilmektedir.

KTZ destegi, Turkiye'deki firmalarin kiiresel pazarlara agilmalarina 6nemli bir katki
saglamakta ve firmalarin bluyime slreglerinde buyuk bir mali destek saglamaktadir.

3.9.6. KTZ Yetkinlik Projeleri ile ihracatinizi Artirin

Kuresel Tedarik Zinciri Yetkinlik Projeleri Destegi, ihracatgilar igin buyuk bir firsat sunar. Bu
noktada destek, sirketlerin kiiresel pazarlarda rekabet glicinul artirir. Siz de KTZ Destekleri
ile sUrdurdlebilir blyime saglayin.



@3.10. Marka ve Turquality Destekleri

3.10.1. Marka ve Turquality Destekleri Nedir?

Bu destek programi Ticaret Bakanhgi tarafindan c¢ikarilan genelge ile birlikte yurirlige
girmistir. Hedefi, ihracati artirirken es zamanh olarak ihracatgilara markalasma imkani
vermektir.

Belli bir seviyeye gelmis bulunan ve hedef pazarlardan birinde tescilli olan markalarin
yurtdisina acilmasi ve dinyaca taninmasi icin ihracatcilara sunulan bir program tartdar.

Ticaret bakanhgi tarafindan verilen bu destekler Turkiye’deki markalarin uluslararasi
pazarlarda daha etkin ve genis olabilmeleri icin verilen énemli iki destektir. Bu program
yurtdiginda yapilan tanitim ve yatinmlar igin gelistirilmistir. Ayrica, Marka destekleri ve
Turquality destekleri olarak ikiye ayrilmaktadir. destek unsurlarini ayri ayri ele alacagiz.

3.10.1.1. Marka Destekleri

Tark markalarinin yurt icinde ve yurt disindaki pazar paylarini gelistirmeleri ve marka
bilinirliklerini artirmak igin bagvurabilecekleri tesvik ve hibe programidir. Destek kapsaminda
markalarin gergeklestirecegi tanitim faaliyetlerine yonelik tesvikler verilmektedir. Bu noktada
program Alti farkl tanitim unsuru kapsaminda destek saglanmaktadir, bu destekler sunlardir:

e TV ve Radyo

Yapilan reklamlar, reklamlarin telif giderleri, reklam videolarinin llke bazli adaptasyonu ve
TV/Radyo programlarina sponsor olmak destek kapsamindadir.

¢ internet

E-ticaret sitelerine Uye olmak, internet ortaminda verilen reklamlar, online satis sitesi veya
internet sitesi, bakimi/gincellemesi, sosyal medya reklamlari, Arama motorlarinda veya
dijital platformlarda marka tanitimi, yabanci dilde hazirlanmis katalog giderleri internet
Uzerinden yapilan tanitimlarda desteklenmektedir.

e Basili Tanitim

Afig/ brosur/ el ilani, gazete ve dergi ilanlari, katalog ve kartela bastiriimasi tanitim
kapsaminda desteklenecektir.

o ic ve Dis Mekanlarda Gergeklestirilen Tanitimlar

Elektronik ekranlar, billboard/ pano/ tabela, totem reklami, cephe/ duvar/ c¢ati reklamlari,
durak/ tagitlarda yer alan reklamlar tanitim kapsamindadir.

o Ozel Tanitim Giderleri



Defile, show, 6zel sergi, lansman, marka promosyon, tadim aktiviteleri, basin/ halkla iligkiler
ajansi Ucretleri, markaya konu drine iliskin numuneler 6zel tanitim gideri olarak
nitelendirelecektir.

e Diger Tanitim Harcamalari

Tanitim filmi yapimi, sinema reklami, sponsorluk, toplu e-posta/SMS gdénderimi, film/dizi/
oyunlarda Urdn yerlestirme ve influencer aracihigiyla yapilan tanitimlar destek unsuru olarak
saylimaktadir.

Destek kapsaminda dijital pazar yerlerine yonelik tanitimlar desteklenmemektedir.
3.10.1.2. Turquality Destekleri
3.10.1.2.1. Turquality Nedir?

TURQUALITY®, rekabet avantajini elinde bulunduran ve markalasma potansiyeli olan Urin
gruplarina sahip firmalarin, Uretim, pazarlama, satis ve satis sonrasi hizmetlerine kadar
batln sdrecleri kapsayacak sekilde yonetsel bilgi birikimi, kurumsallagsma ve gelisimlerini
sag@layarak uluslararasi pazarlarda kendi markalarini tanitmak amaciyla olusturuimus devlet
destekli ilk ve tek markalasma programidir. Programin amaci sadece ihracati artirmak
degildir. Bunun yaninda firmalarin markalagsmasina katkida bulunmayi amaglamaktadir.

3.10.1.2.2. Turquality Programinin Hedefleri Nelerdir ?

Program marka olma potansiyeli olan firmalara markalasma yolunda destek saglamayi
hedefler. Bununla birlikte Turk markalarini global boyuta tasimak igin markalarin
gelisimlerine yonelik destekler vermektedir. Ayrica, Turk firmalarinin marka bilincini artirmay
ve pazar bilgisi konusunda onlari bilgilendirmeyi hedefler. Firmalar program kapsaminda
Turquality markasi adi altinda sireci ilerletir.

3.10.1.2.3. Turquality Programi nasil igler?

Program kapsamina alinan firmalara gelisim yol haritasi galismasi ve stratejik is plani
calismasi yapilmaktadir. Ayrica g¢alisma kapsaminda firmalara markalasma yol haritasi
olusturulur. Bu noktada firmalar Bakanlik tarafindan belirlenen danismanlik sirketlerinden
danismanlik hizmeti alir.

Peki, danismanlik hizmeti nasil yapilir?

Oncelikle firmanin mevcut durumunun detayl analizi yapilir ve kiresel piyasada kendi
sektoriindeki en iyi firmalarla karsilastirilir. Ardindan, iyilestirme projeleri belirlenir. Bu
noktada her marka icin ayri ayri olusturulan Gelisim Yol Haritasi ile bu iyilestirme projeleri
destek donemi icinde gergeklestiriliecek sekilde programlanmaktadir.

Program kapsaminda firmalarin orta ve Ust dizey yoneticilerine kendilerine gelistirmelerine
yonelik ydnetici gelistrme programi  diizenlenmektedir. Universiteler ortakhigl ile
gerceklestirilen bu egitimler yoneticileri sektérlerinde bilinglendirmeyi amacglamaktadir.
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3.10.1.2.4. Program Kapsaminda Hangi Destek Unsurlari Var?

Tanitim Destegi

Fuar Desteqgi

Kurumsal Altyapiya Yonelik Danismanlik Destegi

istihdam Destegi

Hedef Pazara Yonelik Danigmanlik Destegi

Birim Destegi

Franchise Destegi

Patent, Faydali Model, Endustriyel Tasarim Tescili ile Yurt Digi Marka Tescil /
Yenileme / Koruma Destegi

Pazara giris belgesi, ruhsatlandirma ile klinik test islemleri destegi
e Pazar arastirmasi ¢alismasi ve raporlari destegi

e Gelisim Yol Haritasi Destegi

Marka ve Turquality Destekleri verilen tesvikler ile firmalarin uluslararasi pazarda devlet
destedi ile ilerlemesini sagliyor. Ardindan hem ihracat kapasitesini artirmayr hem de
markalasmanin artmasini hedeflemektedir. Kosullari saglayan firmalar gerekli belgeleri
doldurarak destek programina bagvurabilirler. Boylece onay alan firmalar belirli danigmanlik
firmalariyla ¢alismalarini gergeklestirerek desteklerden yararlanmaya baslayabilirler.



@3.11. Tasarim ve Uriin Gelistirme Projesi Destegi

3.11.1. Tasarim ve Uriin Gelistirme Projesi Destegi Nedir?

ihracat yapiyor ama rekabet glciiniizii artirmak icin yeni Griin tasarimlarina mi ihtiyaciniz
var? Devlet tam bu noktada sizi destekliyor. 5973 sayili Cumhurbaskani Karari kapsaminda
yer alan Tasarim ve Uriin Gelistirme Projesi Destegi, ihracatci sirketlerin kiresel pazarda
gucli markalar haline gelmesi igin finansal destek sagliyor.

3.11.1.1. Destegin Genel Amaci ve Onemi

Amag net: Katma degerli, 6zgiin ve ihracata uygun Uriinlerin gelistirilmesi. Ustelik bu siiregte
ihntiyaciniz olan istihdam, ekipman ve yazilim gibi kalemlerde devlet destegiyle maliyet
avantajl sagliyorsunuz.

3.11.2. Kimler Faydalanabilir?

Uygunluk Sartlari

En az 1 yil dnce ihracat yapmis olmak

Sinai veya ticari faaliyette bulunmak

Projeyi DYS lzerinden sunmak

Projenin Bakanlikga destek kapsamina alinmig olmasi

3.11.3. Destek Kapsaminda Hangi Giderler Var?

istihdam Giderleri

Tasarimci, Modelist ve MUhendis Destegi
Egitim ve Mezuniyet Sartlari

istihdam Kisitlari

Alet, Techizat ve Yazilim Giderleri
Yazilim Lisans ve Abonelik Giderleri
internet Sitesi Uyeligi Giderleri
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@3.12. Tasarimci Sirket ve Tasarim Ofisi Destedi

3.12.1. Tasarimci Sirket ve Tasarim Ofisi Destegi Nedir?

Tarkiye'nin ihracat vizyonunda yaratici ekonominin glcu her gegcen gun artiyor. Moda,
endustriyel tasarim, tekstil ve daha bir¢cok sektdrde tasarimin merkezde oldugu bir diinyada,
Ticaret Bakanh@i tarafindan sunulan Tasarimci Sirket ve Tasarim Ofisi Destegi, tasarim
odakh firmalara uluslararasi rekabet avantaji kazandirmak icin sunulan ¢ok yonli bir tesvik
sistemidir.

3.12.2. Tasarimci Sirket ile Tasarim Ofisi Arasindaki Farklar

e Tasarimci Sirket: Tescilli bir markasi bulunan, endustriyel veya moda tasariminda
faaliyet gbsteren, ihracat potansiyeli olan sirketlerdir.

e Tasarim Ofisi: Tasarim hizmeti Ureten ancak Uretim faaliyeti olmayan, bagimsiz
tasarim stidyolaridir.

3.12.3. Kimler Faydalanabilir?

Basvuru Sartlarn

Basvuru DYS (Destek Yonetim Sistemi) lzerinden yapilmalidir.
Basvuruda bulunulan markanin, bagvuru tarihinden en az 1 yil dnce yurt icinde tescil
edilmis olmasi gerekir.

e Basvuruda bulunan firmanin, moda veya endustriyel tasarim alaninda minhasiran
faaliyet géstermesi zorunludur.

Tasarimci Sahiplik Orani

Tasarimci sirket veya ofisin hisselerinin %50’den fazlasi, moda ya da endustriyel tasarim
alaninda lisans mezunu tasarimcilara ait olmalidir.

Marka Tescil Zorunlulugu

Basvuruda bulunulan markanin ya basvuru sahibi sirkete ya da organik bad bulunan bir
sirkete ait olmasi gerekir.
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@3.12. Cok Kanalli Zincir Magaza Destegi

3.12.1. Gok Kanalh Zincir Magaza Destegi Nedir?

Yurt digi pazarlara agilmak isteyen buyUk perakende markalari igin devletin sundugu en
stratejik desteklerden biri: Cok Kanalli Zincir Magaza Destegi. Ticaret Bakanligi tarafindan
yurGtilen bu destek programi, 5973 sayili Cumhurbagkani Karari kapsaminda ¢ok kanall
magaza markalarina yurt disinda tanitim, kurulum ve kira destegi gibi kritik avantajlar sunar.

3.12.1.1. Destegin Amaci

Amag, yurt digl pazarlarda Turk markalarinin daha goérinlr, rekabetci ve kalici hale
gelmesini saglamaktir. Bu destek, sadece fiziki magazalara degil; ayni zamanda dijital, mobil
ve diger perakende kanallarini da kapsayan bir sistematik icinde igsletmelere gti¢ kazandirir.

3.12.2. Bu Destekten Kimler Faydalanabilir?

Basvuru Sartlan
e Tirkiye’de en az 100 fiziksel perakende magazasi bulunan sirketler

e Yurtici ve yurt digi marka tescil belgeleri bulunan firmalar

e Markasi ile yurt disinda perakende satis yapan ve tanitim gerceklestiren sirketler.
Marka ve Magaza Kriterleri

e Yurt ici marka tescil tarihi, yurt digi tescil tarihinden 6nce veya ayni gun olmalidir.
e Basvurulan markada Turk mali imajina zarar verecek unsur bulunmamalidir.

e Marka tescili, bagvuru yapan firmaya veya onunla organik bagi bulunan bir sirkete ait
olmahdir.

3.12.3. Destek Kalemleri Nelerdir?

Tanitim Destegi (EK-1 Kapsami)

e TV, radyo reklamlari, sponsorluklar

e Sosyal medya ve dijital reklamlar

e Web sitesi tasarimi, SEO, icerik optimizasyonu
e Billboard, durak giydirme, afis, katalog

e Influencer ve Urin yerlestirme



e Pop-up magaza tanitimi, lansman organizasyonlari

Not: Tanitim sadece yurt disina yénelik ve yabanci dille yapilmalidir. Tlrkge
tanitimlar desteklenmez.

Kira, Kurulum ve Konsept Mimari Destegi

e Yurt disinda kiralanan magazalarin brut kira bedeli
e Magaza dekorasyonu: tabela, vitrin, aydinlatma, zemin kaplama vb.
e Yerel yonetim izinleri, mimari danismanlik ve guvenlik sistemleri

e Bakanlik yurt digi temsilcisi tarafindan yapilan yerinde inceleme (EK-2) sarttir.

Franchise Destegi

e Franchising ile agilan yurt dis1 magazalarin kira ve dekorasyon giderleri desteklenir.

e Franchise veren taraf ile iligkili kisi olunmamalidir.

Marka Tescil, Yenileme ve Koruma Destegi

e Marka arastirma ve tescil harcamalari
e Patent ve tasarim basvurulari

e Avukatlik ve danigmanlik giderleri

Pazar Arastirmasi ve Rapor Destegi

e Rakip analizi, kullanici deneyimi ¢alismalari
e Gizli misteri, fiyat ve algi arastirmalari

e Lokasyon analizi, iletisim stratejisi danismanligi



4. Ticaret Bakanlgi Destek Yonetim Sistemi

1. Ticaret Bakanhgi Destek Yonetim Sistemi Nedir?

Ticaret Bakanligi Destek Yonetim Sistemi (DYS), ihracata yonelik devlet destekleri, devlet
tesvikleri ve muafiyetleri basvurularinin online olarak alinmasi ve sonuglandiriimasini
saglayan sistemdir.

2. DYS’nin ihracatgilar igin Faydasi ve Avantaji Nedir?

inracatgcilara yénelik gelistiriimis bu platform, is siireglerini daha etkili ve verimli hale getirmek
amaciyla bir dizi avantaj sunmaktadir. iste bu platformun sagladigi temel 6zellikler:

2.1. Kolay Destek Bagvurusu:

ihracatcilar, tek bir adimda destek basvurusu yapma imkanina sahiptir. Bu, isletmelerin
ihtiyaclarina hizl ve etkili gozimler bulmalarini saglar.

2.2. Gegcmis Destek Bilgilerine Hizli Erigim:

inracatgilar, gecmis ddénemde alinan destek bilgilerine kolayca ulagabilir. Bu, gegmis
deneyimlerden ders ¢ikararak stratejik kararlar almalarini destekler.

2.3. DIR/HIR Belgeleri Tek Ekran:

Sahip olunan Dis Ticaret islemleri Rehberi (DiR) ve Hizmet ihracat Rehberi (HIR) belgelerini
tek bir ekran Gzerinde gérme imkani saglar, bdylece slreclerin daha seffaf ve ydnetilebilir
olmasini saglar.

2.4. Vergi Resim Harg istisnasi Belgeleri izleme:

inracatgilar, sahip olduklari vergi, resim ve harg istisnasi belgelerini tek bir ekranda
goruntileyerek vergi avantajlarindan tam anlamiyla faydalanabilir.

2.5. Evraklarn Dijitallegtirme:

Kagit ve diger fiziksel evraklari asgari dizeye indirme 6zelligi, isletmelerin verimliligini artirir
ve gevre dostu bir yaklagim sunar.

2.6. Entegrasyon ve isbirligi:

ihracatci Birlikleri ve Yurtdisi Ticaret Misavirlikleri ile tam entegrasyon, isletmelerin
uluslararasi pazarlarda daha etkin bir sekilde faaliyet gostermelerini saglar.

2.7. Pazarlama Faaliyetlerine Hizli Erigim:

Yurtdigi fuarlar, sektorel ticaret heyetleri ve diger pazarlama faaliyetlerine hizli erigim,
isletmelerin uluslararasi arenada daha goérinir olmalarini saglar.

2.8. Bakanlik Hizmetlerine Tek Ekrandan Erigim:
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Bakanlhigin ihracatcilara sundugu cesitli hizmetlere tek bir ekrandan erigsim, igletmelerin
devlet desteklerinden tam anlamiyla yararlanmalarina olanak tanir.

Bu kapsamli platform, is sureglerini optimize etme, maliyetleri dislirme ve ihracatgilara daha
rekabetci bir avantaj sunma amaciyla tasarlanmistir.

3. DYS’ye Nasil Bagvurulur?

DYS kurulusu igin ihracatgi birliklerine basvurulmasi gerekmektedir. Bu islemi firmalarin ve
isbirligi  kuruluslarinin  kendisinin yapmasi gerekmektedir. DYS kurulduktan sonra
danismanlik sirketlerine noter onayli vekalet verilerek islemlerin bu firmalar tarafindan
yapilmasi mimkuanddar.

DYS'ye sahsen veya KEP iizerinden ihracatgi Birliklerine basvuru yaparak DYS sistem
tanimlamasi yaptiriimaktadir.

4. DYS Devlet Desteklerinde, Tesviklerinde, Muafiyetlerinde Hangi Alanlari Kapsamaktadir?

DYS ile asagidaki tesvik, destek ve muafiyetlerin sistem Uzerinden gerceklestiriimesi
mamkinddr.

4.1. ihracat Destekleri:

Uluslararasi pazarda faaliyet gOsteren isletmelere finansal destek ve tesvikler sunar.
4.2. Hizmet Sektori Destekleri:

Hizmet sektoriindeki isletmelerin uluslararasi rekabetgiligini artirmayi hedefler.

4.3. Belgesiz ihracat Kredileri:

inracat yapan isletmelerin finansal intiyaglarina ¢dézim sunar.

4.4. Dahilde isleme Rejimi:

ic piyasada uretilen Uriinlerin ihracatini tesvik eder, Uretim maliyetlerini duisur(r.

4.5. Harigte igleme Rejimi:

ithal edilen malin islenmesiyle Uretilen Grinlerin ihrag edilmesine imkan tanr.

4.6. Vergi, Resim, Harg istisnasi:

inracatgilara vergi, resim ve harg muafiyeti saglar, maliyetleri dusardr.

Bu desteklerle, igletmeler strdurdlebilir blyime ve uluslararasi rekabet avantaji saglar.
5. DYS Yararlanici Tanimlama islemi Bagvurusunda Sunulmasi Gereken Bilgi ve Belgeler
intiyaciniz olan belgeler sunlardir:

e EK A (Sistem Kullanim Taahhutnamesi): Sistemi kullanim taahhutnamesi
belgesi.



EK B (Yararlanici Bilgi Formu): Yararlanici bilgi formu.

imza Sirkiileri: Isletmenin imza sirkileri.

Ticaret Sicil Gazetesi veya Elektronik Ortamda Alinan Ticaret Sicil Belgesi
ekleyin. Belge, glncel ortaklik yapisini gostersin.

Vekaletname: Vekalet durumu varsa ilgili vekaletname.

Kapasite Raporu (Varsa): ilgili kapasite raporu.

EK C (Kullanici Yetkilendirme Formu): Kullanici yetkilendirme formu ve
yetkilendirilen kisinin kimlik fotokopisi.

Bu belgeler, islemlerinizi sorunsuz bir sekilde ydritebilmeniz igin gerekli olan temel
dokiumanlardir.

6. DYS’de Vekalet veya Yetkilendirme Nedir?

Yetkilendiriimesi talep edilen kisi igin gereken belgeler su sekildedir:

e a. Firma iginde Calisanlar igin: Calistigi firma veya kurulusun son aya ait SGK
belgesi (Firma/Kurulus SGK Bildirgesi, kisiye ait SGK Hizmet D&kimui vb.)
sunulmalidir.

e b. Firma iginde Galigsmayanlar igin: Eger kisi, firma biinyesinde ¢alismiyorsa,
yetkilendirme belgesinin (EK C) noter onayiyla sunulmasi gerekmektedir.

7. DYS Basvurusunda Dikkat Edilecek Hususlar

7.1. Tam Bilgi Doldurma:

Yararlanicilarin basvuru surecinde yer alan tim formlari eksiksiz bir sekilde doldurmalari
gerekmektedir. Bu asama bagvurunun gecerliligi ve islemlerin sorunsuz ilerlemesi agisindan
oldukga 6nemlidir.

7.2. Sektor Bilgileri:

Yararlanicilarin  faaliyet gosterdigi sektorleri belilemek icin NACE kodlarini ve sektor
adlarini  belitmeleri gerekmektedir. Bu bilgiler, basvurunun dogru kategoride
degerlendiriimesine yardimci olacaktir.

7.3. imza Yetkisi:

Tum bagvuru formlari, imza Sirkiilerinde temsile yetkisi olan (miinferit/misterek) ayni kisiler
tarafindan imzalanmalidir. Bu, basvurunun givenilirligi ve dogrulugu agisindan gereklidir.

Bu adimlarin dogru bir sekilde tamamlanmasi, basvuru sirecinin hizli ve sorunsuz bir
sekilde ilerlemesini saglayacaktir.

DYS ve KEP siirecgleri hakkinda merak edilenleri ele aldigimiz yayinimizi izlemek igin
tiklayiniz.

Sonug¢


https://www.linkedin.com/posts/bazgirisim_i%CC%87hracat-desteklerinde-dys-ve-kep-s%C3%BCre%C3%A7leri-activity-7300865790910631936-ryC3?utm_source=share&utm_medium=member_desktop&rcm=ACoAADQo2W4BZsAzz4F0r061yJbIIajKBhiipY4
https://www.linkedin.com/posts/bazgirisim_i%CC%87hracat-desteklerinde-dys-ve-kep-s%C3%BCre%C3%A7leri-activity-7300865790910631936-ryC3?utm_source=share&utm_medium=member_desktop&rcm=ACoAADQo2W4BZsAzz4F0r061yJbIIajKBhiipY4

DYS, ihracatgilara devlet desteklerinden en iyi sekilde faydalanma imkani sunarak,
uluslararasi rekabet gucunu artinr. Bu noktada, basvurularin kolayca yapilabilmesi ve
sureglerin seffaf bir sekilde ydnetilmesi, isletmelerin maliyetlerini dusudrtrken, verimliligini
artinir. Boylece, ihracat hedeflerinizi gergeklestirmek icin DYS'yi etkin sekilde kullanarak,
kiresel pazarda rekabet avantaji elde edebilirsiniz.

5. Bagvuru Siireci ve ipuclari

«* Bagvuru Adimlari:

1. Hedef pazarinizi ve destek almak istediginiz faaliyetleri netlestirin

2. Harcama kalemlerinizi planlayin, 6n onay gerekiyorsa sureci baglatin

3. Ticaret Bakanhgrnin DYS sistemi Uzerinden e-basvuru yapin

4. Fatura, 6deme belgeleri ve destek dokiimanlarini eksiksiz sekilde sisteme yulkleyin

5. Odeme talebinizi sistem izerinden olusturun ve basvuruyu tamamilayin

\)) Gerekli Belgeler:

e Faturalar ve 6deme dekontlari
e Reklam, geviri, yazilim vb. harcamalar i¢in icerik ¢iktilari
e Danismanlik hizmeti varsa: s6zlesme ve hizmet raporu

o Faaliyetle ilgili s6zlesmeler, rezervasyon belgeleri, tanitim materyalleri

. Basvuru ipugclari:
e Belgeleri dijital ve ylksek ¢ozunurllkli sekilde saklayin
e Her harcama kalemini destek tlrlyle eslestirin
e Odemelerinizi mutlaka Tiirkiye’den ve firma hesabindan yapin

e Basvuru zamanlamasi: faaliyetten 6nce bagvuru — faaliyet sonrasi 6deme talebi

6. Sik Sorulan Sorular

7 Sik Sorulan 3 Soru:



Ayni anda birden fazla destekten yararlanabilir miyim?
Evet. Ayni faaliyet icin olmamak kosuluyla, farklh destekler ayni anda kullanilabilir.

Yeni kurulan firmalar da faydalanabilir mi?

ilk ihracatini yapmamis firmalar da, hedef pazar gelistirme niyetleri varsa desteklerin
bircoguna bagvuru yapabilir.

Sireci kim takip ediyor?

Tdm basvuru ve 6deme islemleri firmaya aittir; ancak profesyonel danismanlik destegiyle
sure¢ %40 daha hizli ve eksiksiz tamamlanir.

7. Destek Alin — Sureci Beraber Yonetelim

BAZ Girisim olarak amacimiz; KOBI'lerin karmasik basvuru sirecleriyle vakit
kaybetmeden, ihracat tesviklerinden maksimum oranda faydalanmasini saglamak.

e Hangi destekten ne oranda yararlanabileceginizi belirliyoruz
e Belgelerinizi birlikte hazirhyor, bagvurularinizi sizin adiniza tamamliyoruz

e Tum slre¢ boyunca takvimsel ve yasal uyumlulugu sagliyoruz

Siz de tesviklerden faydalanarak ihracat maliyetlerinizi dugiirmek isterseniz:
¢r [Ucretsiz Gériigme Planla]



https://calendly.com/bazgirisim/20dk/2025-03-28T10:00:00+03:00?month=2025-03&date=2025-03-28
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