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Ihracatta Miisteri Bulma Yontemleri
Giris
BAZ Girisim olarak bu yazimizda, ihracatta miisteri bulma yontemlerini ele alacagiz.

1. Ihracatta Musteri Bulma Sorunu

Doviz kurunun hizh yikseligi ve llke i¢inde alim gicinun diusmesiyle herkesin g6zl ihracatta
miusteri bulmaya yonelmis durumda. BAZ Girisim olarak ziyaret ettigimiz her isletme, “Bize
miisteri bulun. Gerisine karigmayin.” diyor.

iste bu yazimizda BAZ Girisim olarak, ihracatta miigteri bulma yollarini ele aliyoruz.
ihracatta musteri bulma yontemleri aslinda iki tirlu.

e Miuisterileri sizin arayip bulmaniz.
e Misterilerin sizi bulmasi.

Miisterilerinizin sizi bulmasi icin Dijital ihracat Rehberi hazirlamistik.

BAZ cinlgim

Dijital ihracat
Pazarlamasi Rehberi

Ote yandan, yapay zeka ile ihracat konusunu bilgi islem alaninda yénetici bir arkadagimizla bir
proje icin tartisirken doniip dolagip sordugu “ihracatta buldugumuz miisterilerin giivenilirligini
nasil saglayacagiz?” oldu.


https://www.bazgirisim.com/glossary/dijital-ihracat/

ihracata Yeni
Girisecekler icin Rehber

Bu yazimizda ise yalnizca mdusterileri sizin bulmaniz konusunu ele alacagiz. Misterilerin sizi
bulmasina iligkin stratejilerimize ve dijital pazarlama sekmemizi ziyaret ederek ulasabilirsiniz.

2. Ihracatta Miisteri Bulmanin Sirlari

2.1. Musterileri sizin arayip bulmaniz

Mdisterilerini sizin arayip bulmaniz igin yontemler ¢ok cesitlidir.

2.1.1. Fuarlar

Fuarlar, ticaretin ruhudur, sektériin nabzini tutan bir barometredir. Tasarimcilar, alicilar, medya
mensuplarl ve sektor profesyonelleri, bu etkinliklerde son trendleri, yenilik¢i teknolojileri ve
uygulamalar kesfeder. Boylece fuarlar, ihracatta miisteri bulma noktasinda 6nemli bir yontemidir.
Uluslararasi ticaret fuarlar, sektoriiniizdeki potansiyel muisterilerle dogrudan iletisim kurmanizi
saglar.

Yurtdigi veya Yurtici Fuara Katilirken Nelere Dikkat Edilmeli?

Fuarlara katilarak, Griinlerinizi sergileyebilir, hedef pazarinizdaki potansiyel miisterilerle yiiz yiize
gorismeler vyapabilir ve is baglantilan kurabilirsiniz. Fuarlar, miusterilerin  Grinleri
deneyimlemesine ve sizinle yakin bir iligki kurmasina olanak tanir. Ayrica, sektordeki son trendleri
takip etme, rakipleri gozlemleme ve yeni is firsatlarini kesfetme firsati sunar. Fuarlara katilarak,
ihracatta misteri bulmak icin etkili bir ag ve tanitim platformu olusturabilirsiniz.


https://www.bazgirisim.com/e-ihracat-dijital-pazarlama-danismanligi/
https://www.bazgirisim.com/yurtdisi-fuarlara-katilirken-dikkat-edilmesi-gereken-hususlar/
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2.1.2. Fuar Katilimci Listeleri

Dinyada her yil onbinlerce ticari etkinlik diizenlenmektedir. Bu etkinlikleri takip edebileceginiz
siteler bulunmaktadir. Bu sitelerin bir kismi Gcretli, bir kismi Gcretsizdir. Bu sitelerde veya fuarlarin
kendi sitelerinde fuar katihmci listelerine fuar oncesi, fuar esnasinda veya fuar sonrasinda
erismeniz mimkin olabilmektedir. Bu yoniyle bu siteler, fuarlara katilanlarin timiine erismeniz
icin harika bir kaynak olmaktadir.

Diinyada fuarlari takip edebileceginiz siteler

10times — https://10times.com/tradeshows
EventsEye — https://www.eventseye.com/
Eventbrite — https://www.eventbrite.com
Trade Show Network — https://www.tsnn.com

Bunlarin yani sira, eder bir hedef pazarda ilerleyip sadece bir pazarda derinlesmek istiyorsaniz,
hemen her ilkenin fuar idarelerinin sayfalarini inceleyebilirsiniz. Ornegin ihracatimizdaki en
onemli Ulkelerden birisi olan Almanya’nin fuar idaresi, AUMA Alman Ticaret Fuan Endiistrisi
Birligidir. olarak bilinir. AUMA, Almanya'daki fuarlari ve sergileri diizenleyen, denetleyen ve
destekleyen bir organizasyondur. AUMA, Almanya'da yer alan sergiler ve fuarlar hakkinda genis
bilgiler sunar. Buna benzer sekilde, diger (ilkelerdeki fuar idarelerini de inceleyebilirsiniz.

ihracatta Ticari Istihbarat Nasil Yapilir? yazimiz igin tiklayin.

2.1.3. Ticaret Musavir ve Ataselikleri

Ticaret Miisavirlikleri ve Ataselikleri, Ticaret Bakanligi'nin yurtdisindaki temsilcisidir. Buyukelgilik
biinyesinde calisanlar Misavir, Baskonsolosluk biinyesinde calisanlar ise Atasedir. Ticari
heyetlerin koordinasyonu, (lilkemize yatinmci ¢cekmek, fuarlara katilmak, bulundugu ilke ve
bdlgenin ekonomisini ve ticaretini yakindan takip edip merkeze raporlamak gibi gérevleri vardir.


https://youtu.be/lDdT6Pkr9i0
https://10times.com/tradeshows
https://www.eventseye.com/
https://www.eventbrite.com/
https://www.tsnn.com/
https://www.auma.de/en/
https://www.auma.de/en/
https://www.bazgirisim.com/ticari-istihbarat-stratejileri/
https://ticaret.gov.tr/data/6412c89b13b87628d4049302/Ticaret_Musavirliklerimiz_ve_Ataseliklerimiz.pdf

Ticaret Bakanligi yurtdigi teskilatinin verilerini excel tablosu olarak sitesine yliklemekte ve diizenli
olarak giincellemektedir. Asagida eriseceginiz sekmeleri bulabilirsiniz. Ben 23.09.2024 tarihinde
yayinlanan tabloyu ayrica buraya yiikliyorum.

Ticaret_Musavirliklerimiz_ve_Ataseliklerimiz (7)indir

2.1.4. Diger Musavirlik ve Ataselikler

2.1.4.1. Askeri Ataseler

Genelkurmay Baskanligi bilinyesinden atanir. Her ne kadar Savunma Sanayi Baskanhgi
Cumhurbaskanhgina baglansa da, savunma sanayi sirketlerinin dodrudan temasta kaldigi
birimler Askeri Ataseliklerdir.

2.1.4.2. Egitim Miisavirleri

Milli Egitim Bakanligi biinyesinden atanir. Genelde denklik islemleri ile ugragmaktadir. Egitim
fuarlarina da katilirlar. Ticaret Miisavirleri gibi editim hizmet ihracatina ticari mahiyette bakmakta
eksiklikleri olsa da, tlilkemizin egitim ihracati baglaminda énemli bir noktada bulunurlar. Egitim
ihracatinda ¢alisan firmalarin/kurumlarin bu musavirlik kanalyla Tirk Okullari ve Maarif Vakfiyla
temasa gecmesinde fayda bulunmaktadir.

2.1.4.3. Kiiltiir ve Tanitma Miisavirleri

Kiltlr ve Turizm Bakanligi biinyesinden atanir. Turizm sektoriine ve llkemizin tanitimina iligkin
calismalar bu misavirligin uhdesinde gerceklestirilir. Saglik turizmi ile ugrasan kisilerin Ticaret
Miisavirlerinin yani sira bu birimle de temasta kalmasinda fayda vardir. Ozellikle iilkemize en gok
yolcu gonderen acentelerin bilgilerine erigilmesi nem arz etmektedir. Yunus Emre Enstitilerinin
koordinasyonu bu misavirlikge yurdtdlir. Egitim sektoriinde faaliyet gosteren firmalarimizin
Yunus Emre Enstitiisi ile de temasa ge¢gmesi faydali olacaktir.

2.1.4.4. Calisma ve Sosyal Giivenlik Miisavirleri

Calisma ve Sosyal Giivenlik Bakanligindan atanr. ikili Sosyal Giivenlik Anlagmalari gibi hususlar
bu kurumun uhdesindedir. Miiteahhitlik firmasinin yurtdisina isci gotiirmesi, vb. islerde de bu
kurumun yetkisi bulunmaktadir. Calisma ve Sosyal Giivenlik Bakanligi Yurtdisi isgiicii Hizmetleri
Genel Mudurlugi bu noktada 6nemli roller tstlenmektedir.

2.1.4.5. Ekonomi Miisavirleri

Hazine ve Maliye Bakanligi biinyesinden atanir. Ozellikle finansal bakimdan giiglii ve 6nem arz
eden lkelerde bulunurlar. Diger birgok gorevlerinin yani sira FinTech, yesil yatirimlar ve
bankacilik, yenilik¢i finansman yontemleri gibi hususlari derler ve merkeze rapor ederler.

2.1.4.6. Tarim Miisavirleri


https://www.bazgirisim.com/wp-content/uploads/2023/11/Ticaret_Musavirliklerimiz_ve_Ataseliklerimiz-7.pdf

Gida, Tanim ve Hayvancilik Bakanligi biinyesinden atanir. Tarimsal gelismelere iliskin ¢alismalari
takip etmek gibi gorevleri vardir.

Bu tarz bir yapilanma biraz kafa karistirici olsa da, Diinyada genelde kiglk Ulkelerin tim
diplomatlan Digigleri Bakanlhi§i biinyesinden atadi§i, Tirkiye gibi buyilk Ulkelerin ise uzmanlik
kuruluslarindan diplomat atadi§i gorilmektedir.

Is diinyamiz igin 6nemli olan, bir tilkeyle temasa gegerken Biiyiikelgiliklerin sitesinden o tlkedeki
bagli misavirlerin bilgilerini de derlemeleri ve eger alanlarina iligskin bagh Musavir varsa yalnizca
Ticaret Misaviri/Atasesi ile degil, bu bagli Misavir ve/veya Ataselerle de temasa gecmesidir.

2.1.5. Diger Buyukelgcilikler

Diger ulkelerin hedef pazarinizdaki biyikelgilik ve ticari yapilanmalariyla da temasta kalmaya
calismak, bu ulkelerin yapmis oldugu calismalardan faydalanmak da ihracatta musteri bulmada
onemli bir yoldur. Ticaret Misavirlik ve Ataselikleri genelde firma listeleri icin veritabanlarindan
hizmet alimi yaparlar. Bu veritabanlarinin fiyatt sektorden sektore blyilk degisiklikler
gostermektedir. Ulkenin ticarete yatkinhdi ve ekonomik giicii ne kadar yiiksek olursa bu tarz
veritabanlarina Uyeligi ve sonrasinda da bu veritabanlarindan ihracat igin bilgi isteyenlere bu
listelerin paylasilmasi daha dogru ve guigli olmaktadir.

Zaman zaman firmalanimizin Glkemiz Ticaret Mdsavirlerinin listelerini begenmemesi, bu
veritabanlari igin Mdsavirliklerimize yeterli 6denek gitmemesinden olmaktadir. Diger
buyikelgiliklerin ticari yapilanmalarini baglantidaki yazimizda derlemistik. Detaylari yazidan
edinebilirsiniz.

2.1.6. Kolay ihracat (www.kolayihracat.gov.tr)

Kolayihracat.gov.tr, Tiirkiye Cumhuriyeti Ticaret Bakanligi tarafindan isletmelere yonelik olarak
olusturulan bir online platformdur. Bu platform, Tirk isletmelerinin ihracat sireclerini
kolaylastirmayi amaglar. Kolayihracat.gov.tr tizerinden igletmeler, inracat yapmak igin gerekli olan
belgeleri elektronik olarak diizenleyebilir, basvurularini takip edebilir, gimrik islemlerini
gerceklestirebilir ve uluslararasi pazarlara acilma stireclerini yonetebilir. Bu platform, isletmelere
burokratik islemleri hizlandirmak ve ihracat streclerini kolaylastirmak adina énemli bir kaynak
saglar.


https://www.bazgirisim.com/ihracatta-yurtdisi-pazar-arastirmasi-ve-pazar-giris-stratejileri/
http://www.kolayihracat.gov.tr/
http://xn--kolayihracat-r4g.gov.tr/
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2.1.7. Dig Talepler Bulteni

Ticaret Bakanlig Dis Talepler Biilteni, Tiirkiye Cumhuriyeti Ticaret Bakanhgi tarafindan dizenli
olarak yayinlanan bir biiltendir. Bu biilten, Tirk isletmelerinin ihracat yapma potansiyeline yonelik
uluslararasi talepleri ve firsatlari igerir.

Dis Talepler Biilteni,

e Turk isletmelerinin yeni pazarlara giris yapmasini saglamak,
e ihracat olanaklarini artirmak
e dis ticaret hacmini genigletmek

amaciyla olusturulmustur.
Biilten igeriginde,

yabanci alicilarin talepleri,
isbirligi firsatlari,

is ilanlari,

ticaret fuarlan

diger dis ticaret

konularina iligkin bilgiler yer alr.

Tirk isletmeleri, bu bilteni takip ederek uluslararasi ticaret firsatlarini degerlendirebilir ve
potansiyel miisterilere erisim saglayabilir.


https://distalep.ticaret.gov.tr/giris/?next=/
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2.1.8. Ticaret Heyetleri

Ticaret Bakanligi, isbirligi kuruluslarinin yurtdigina yonelik yapacadi heyet ziyaretlerini
desteklemektedir. Bu nedenle, sektoriinuzdeki aktif isbirligi kuruluslarina lye olmaniz ve
yurtdisina yonelik ticaret heyetlerine katilmaniz uygun olacaktir.

Heyetlere iligskin kapsamli bilgiyi baglantidan edinebilirsiniz.

2.1.9. Alim Heyetleri

Ticaret Bakanligl, isbirligi kuruluslarinin yurtdigindan getirecegi potansiyel alicilara yonelik alim
heyetlerini desteklemektedir. Bu nedenle, sektoriiniizdeki aktif isbirligi kuruluslarina iye olmaniz
ve yurtdisindan llkemize yonelik gerceklestirilecek alim heyetlerine katilmaniz uygun olacaktir.

Ticari Heyetler: Tiirkiye'nin ihracatini Artiran Destekler yazimiz igin tiklayin.

2.1.10. Ucretli ve Ucretsiz Abonelikler

Diinyada ticari ve sektorel veritabanlar ve raporlar sunan birgok Ucretli ve Ucretsiz site
bulunmaktadir.

2.1.10.1. Ucretli Siteler:

1. Bloomberg Terminal —
https://www.bloomberg.com/professional/solution/bloomberg-terminal/
Euromonitor International — https://www.euromonitor.com/

IBISWorld — https://www.ibisworld.com/

Statista — https://www.statista.com/

Dun & Bradstreet - https://www.dnb.com/

Fitch Solutions — https://www.fitchsolutions.com/

GlobalData — https://www.globaldata.com/

MarketResearch.com - https://www.marketresearch.com/

Nielsen — https://www.nielsen.com/
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https://whimsical.com/b2b-ihracat-pazarlamas-3xFHuyybXEDhVRg1v8kFqy
https://www.bazgirisim.com/ticari-heyetler-alim-heyetleri-ihracat-destekleri/
https://www.bloomberg.com/professional/solution/bloomberg-terminal/
https://www.euromonitor.com/
https://www.ibisworld.com/
https://www.statista.com/
https://www.dnb.com/
https://www.fitchsolutions.com/
https://www.globaldata.com/
https://www.marketresearch.com/
https://www.nielsen.com/

10. Deloitte MarketLine —
https://www?2.deloitte.com/us/en/pages/consumer-business/topics/marketline.ht
ml

2.1.10.2. Ucretsiz Siteler:

World Bank Open Data — https://data.worldbank.org/

United Nations Comtrade — https://comtrade.un.org/

OECD iLibrary — https://www.oecd-ilibrary.org/

International Trade Centre (ITC) - https://www.intracen.org/

World Trade Organization (WTO) - https://www.wto.org/

Eurostat — https://ec.europa.eu/eurostat

CIA World Factbook — https://www.cia.gov/the-world-factbook/
UNCTADstat — https://unctadstat.unctad.org/

OpenCorporates — https://opencorporates.com/

O Google Public Data Explorer — https://www.google.com/publicdata/directory
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Bu sitelerin web adreslerini kullanarak ilgili kaynaklara erisebilir ve sunduklar veritabanlari ve
raporlardan faydalanabilirsiniz.

2.1.11. Konsimento Yoluyla ihracat Bilgilerine Erisme

Konsimento yoluyla yapilan ithalat verilerinin acik oldugu llkeler, ticari verilerin seffaf bir sekilde
erisilebilir oldugu ve kamu tarafindan yayinlandigi Ulkelerdir. Diinyada 30 kadar Ulkenin bu
yontemle verileri agiklanmaktadir.

1. Amerika Birlesik Devletleri (US Customs and Border Protection)

2. ingiltere (UK Trade Info)

3. Kanada (Statistics Canada)

4. Almanya (Destatis)

5. Fransa (Direction générale des douanes et droits indirects)

6. Japonya (Ministry of Finance)

7. Avustralya (Australian Bureau of Statistics)

8. Giiney Kore (Korea Customs Service)

9. Hindistan (Directorate General of Commercial Intelligence and Statistics)
10. Brezilya (Ministry of Economy — Foreign Trade Secretariat)

Tiirkiye'nin Ihracat Verilerinin Derlenmesi yazimiz igin tiklayin.

Bu listedeki Ulkeler, konsimento yoluyla yapilan ithalat verilerinin kamu kurumlar tarafindan
aciklanan veri tabanlarina sahiptir. Ancak, her ilkenin veri yayinlama yodntemleri ve erisim
politikalari farkli olabilir. ithalat verilerine erismek icin ilgili ilkelerin resmi ticaret veya giimriik
kurumlarinin web sitelerini ziyaret etmeniz ve veri erisim sartlarini kontrol etmeniz 6nemlidir.
Ulkemizde konsimento yoluyla ihracat icin veritabani saglayan en énemli yapi TradeAtlas'tir. Siz
de TradeAtlas’a liye olabilir ve bu bilgilere erigebilirsiniz.


https://www2.deloitte.com/us/en/pages/consumer-business/topics/marketline.html
https://www2.deloitte.com/us/en/pages/consumer-business/topics/marketline.html
https://data.worldbank.org/
https://comtrade.un.org/
https://www.oecd-ilibrary.org/
https://www.intracen.org/
https://www.wto.org/
https://ec.europa.eu/eurostat
https://www.cia.gov/the-world-factbook/
https://unctadstat.unctad.org/
https://opencorporates.com/
https://www.google.com/publicdata/directory
https://www.bazgirisim.com/turkiyenin-ihracat-verilerinin-derlenmesi/

e Trade Atlas, llkemizdeki en etkili konsimento veritabanlarini sunan yapidir.

TRADEATLAS COZUMLERIMIZ v  VERI TABANI ~  FIYATLANDIRMA  ILETISIM ~ Uye Girigi / Yeni Kayit ~ & Tirkee ~

GErGEk Firma Verileri ile e Diinyanin En Kapsamili ithalat ve ihrac
Dis Ticarette Fark Yaratin

Diinyanin her yerinden gergek ithalatgi ve ihracatgi sirket YABANCIRAKIPLERINIZIN

verilerini ve kiiresel pazar bilgilerini 360 derecelik bir bakig >
acisiyla sagliyoruz.

MUSTERILERINi GGRENMEK
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2.1.12. Ucretli veya Ucretsiz B2B Platformlara Uyelik

www.askturkiye.com Tirkiye'nin turizm, yatinm ve ticaret alanlarinda uluslararasi tanitimini
yaparak Ulkenin potansiyelini vurgular. Tirk kdltird, tarihi miras, dogal gtizellikler ve is
imkanlarina odaklanan platform, yabanci yatinmcilari ve turistleri Tirkiye'ye cekmeyi hedefler. is
diinyasi igin isbirligi firsatlan sunan askturkiye.com, Tirkiye'nin cazip ve giivenilir bir destinasyon
oldugunu vurgular.

Bunun yani sira, Diinyada (cretsiz lyelik kaydi saglayan bazi B2B (Business-to-Business)
platformlari sunlardir:

ALIBABA'DA

BASARILI OLMANIN
SIRLARI

Beril YASAR B aBONE OL "R
Rt J

B EI Ozgir KOCAC)
I

Bu platformlar, isletmelerin B2B ticaret yapabilmesi, Uriinlerini sergileyebilmesi ve potansiyel is
ortaklariyla iletisim kurabilmesi icin hizmet vermektedir. Ucretsiz lyelik kaydi genellikle temel
islevleri kullanmanizi saglar, ancak bazi platformlar ekstra 6zellikler igin Gicretli tyelik segenekleri
sunabilir. ilgilendiginiz platformu kullanmadan 6nce, her bir platformun sundudu hizmetleri,
guvenilirligi ve isletme ihtiyaglariniza uygunlugu gézden gegirmeniz onemlidir.

2.1.13. Ulkeler Bazinda One Cikan B2B platformlari

2.1.13.1. ABD:


https://www.tradeatlas.com/tr
http://www.askturkiye.com/
https://www.youtube.com/watch?v=uLn3xvBqu28
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Amazon Business (https://www.amazon.com/business)
ThomasNet (https://www.thomasnet.com)

.13.2. Gin:

Alibaba (https://www.alibaba.com)

Global Sources (https://www.globalsources.com)

.13.3. Japonya:

Japan B2B Marketplace (https://www.japanb2b.com)

Rakuten (https://www.rakuten.co.jp)

.13.4. Almanya:

Wer Liefert Was (https://www.wlw.de)

Europages (https://www.europages.com)

.13.5. Birlesik Krallik:

Applegate (https://www.applegate.co.uk)
Approved Business (https://www.approvedbusiness.co.uk)

.13.6. Fransa:

Europages (https://www.europages.fr)
Kompass (https://www.kompass.com)

.13.7. Hindistan:

IndiaMART (https://www.indiamart.com)

Tradelndia (https://www.tradeindia.com)

.13.8. Kanada:

Scott’s Directories (https://www.scottsdirectories.com)

FRASERS (https://www.frasersdirectory.com)

.13.9. Brezilya:

Brazil B2B Marketplace (https://www.brazilb2bmarketplace.com)
Mercado Libre (https://www.mercadolivre.com.br)


https://www.amazon.com/business
https://www.thomasnet.com/
https://www.alibaba.com/
https://www.globalsources.com/
https://www.japanb2b.com/
https://www.rakuten.co.jp/
https://www.wlw.de/
https://www.europages.com/
https://www.applegate.co.uk/
https://www.approvedbusiness.co.uk/
https://www.europages.fr/
https://www.kompass.com/
https://www.indiamart.com/
https://www.tradeindia.com/
https://www.scottsdirectories.com/
https://www.frasersdirectory.com/
https://www.brazilb2bmarketplace.com/
https://www.mercadolivre.com.br/

2.1

2.1.

2.1.

2.1.

2.1.

2.1.

2.1.

2.1.

2.1

.13.10.

.13.19.

Rusya:

AliRadar (https://aliradar.com)

Rusmarket (http://www.rusmarket.com)
Avustralya:

Australia’s Industrial (https://www.industrysearch.com.au)
Greenfinder (https://www.greenfinder.com.au)
Giiney Kore:

EC21 (https://www.ec21.com)
GobizKorea (https://www.gobizkorea.com)

Meksika:

SoloStocks (https://www.solostocks.com.mx)
Mercado Libre (https://www.mercadolibre.com.mx)

Hollanda:

Kompass (https://www.kompass.com)
Europages (https://www.europages.nl)

Suudi Arabistan:

SaudiYP (https://www.saudiyp.com)
Daleeli (https://www.daleeli.com)

Singapur:

Singapore B2B Marketplace (https://www.singaporeb2b.com)

eGuide (https://www.eguide.com.sg)
italya:

Europages (https://www.europages.it)
ItalianModa (https://www.italianmoda.com)

ispanya:


https://aliradar.com/
http://www.rusmarket.com/
https://www.industrysearch.com.au/
https://www.greenfinder.com.au/
https://www.ec21.com/
https://www.gobizkorea.com/
https://www.solostocks.com.mx/
https://www.kompass.com/
https://www.europages.nl/
https://www.saudiyp.com/
https://www.daleeli.com/
https://www.singaporeb2b.com/
https://www.eguide.com.sg/
https://www.europages.it/
https://www.italianmoda.com/

e SoloStocks (https://www.solostocks.com)
e Europages (https://www.europages.es)

2.1.13.20. Endonezya:

e IndoTrading (https://www.indotrading.com)
e Ralali (https://www.ralali.com)

2.1.13.21. Tiirkiye:
e TurkishExporter (https://www.turkishexporter.com)

Bu platformlar, genellikle bolgesel ve yerel isletmeler arasindaki ticareti kolaylastirir ve ayrica
uluslararasi alicilarin belirli bir bélgedeki tedarikgileri bulmasini saglar.

2.1.14. Ticari Sayfalara Uyelik

Avrupa'da en 6nemli B2B platformu olan EuroPages’dir. Europages

e Avrupa'daki isletmelerin uluslararasi pazarda gorinirliiklerini artirmayi
e isletmelerin Urlin ve hizmetlerini tanitabilecekleri, is ortaklarini bulabilecekleri ve
ticaret yapabilecekleri bir platform sunar.

Europages, cesitli sektorlerden isletmeleri bir araya getirir ve Avrupa’daki isletmelerin kiiresel
Olcekte gorindrlik kazanmasina yardimci olur. Web sitesine https://www.europages.com
adresinden erisilebilir.

europages S 2, 5.

0.0 tveonlarn

I N —a—
Diger bir onemli B2B platformu ise Kompass https://tr.kompass.com ise, sirket bilgileri,
endustriyel Grinler, tedarikgiler ve musteriler gibi ticari bilgileri iceren kapsaml bir veri tabanina
sahiptir. Kompass, isletmelerin potansiyel miusterilere, is ortaklarina veya tedarikcilere erisim
saglamalarina yardimci olur.


https://www.solostocks.com/
https://www.europages.es/
https://www.indotrading.com/
https://www.ralali.com/
https://www.turkishexporter.com/
https://www.europages.com/
https://tr.kompass.com/

=
HOMPASSS ® Companies ) Uriinler B) i m @
Your route (o business workiwide

Kompass'in veriye dayali kararlari ile isinizi gelistirin

Birinci sinif B2B verileri ve diinya capinda Satis ve Pazarlama icin tasarlanmus venilikci coziimlerle performansimizi artinin

DEMO [IN REZERVASYON YAPTIRIN COZUMUNUZU BULUN BUY A B2B FILE

2.1.15. Rakiplerin internet Siteleri ve Sosyal Medya
Hesaplari

Rakiplerinizin internet siteleri ve sosyal medya hesaplari Gizerinden misteri istihbarati elde etmek,
drinlerini, hizmetlerini, misteri tabanlarini ve pazarlama stratejilerini analiz etmekle mimkin
olur. Peki bunu nasil yapariz?

e Misteri incelemelerini ve geri bildirimleri degerlendirerek musteri beklentilerini
belirleyebilir, sosyal medya etkilesimleri ve takipci kitlesini inceleyerek misteri
tercihlerini anlayabilirsiniz.

e Reklam ve pazarlama stratejilerini analiz ederek hedef kitleleri belirleyebilir ve
isbirligi firsatlan arastirarak yeni baglantilar kurabilirsiniz.

e Trend ve pazar arastirmasi yaparak sektordeki gelismeleri takip edebilirsiniz.

Rakip istihbaratinda diger bir énemli ara¢ ise WebArchive.com'dur. Webarchive.com, internet
sitelerinin eski versiyonlarinin arsivlendigi ve erisilebilir hale getirildigi bir hizmettir. WebArchive,
Wayback Machine adli projenin bir pargasidir ve internetin gecmisine erisim saglar.

1
E

INTERNET ARCHIVE

i Explore more than 916 billion saved over time
Enter a URL or words relate ]

ihracatta miisteri bulma siirecinde WebArchive'i

Rakiplerin Gecmisini inceleme

Sektoruin Gegmisini Arastirma

Eski Musteri incelemelerini Okuma

Pazarlama Stratejilerini Analiz Etme
Rakiplerinizin Onceden Calistigi Firmalara Erisme

icin kullanabilirsiniz.

2.1.16. Hedef Pazarinizdaki is Diinyasi Orgiitlenmeleriyle
Gorusme


https://web.archive.org/

Hedef pazarinizdaki is diinyasi orgilitlenmeleri ve o lilkede yasayan Tirkler, sizin igin en énemli

miisteri bulma kanallarinin basindadir. Ulkemizin ticari diplomasisinde en 6nemli is diinyasi
kurulugu DEIK'tir.

DEIK'in

e hem llke bazl,
e hem sektor bazli
e hem de sorun bazli

is konseyleri olabilmektedir.

Hedef pazarinizdaki tlkenin is konseyi sekretaryasina ulasarak hedef pazarinizla ilgili bilgi alabilir,
is konseyi lyeleri ile temasa gegerek farkl miisterilerle temasta kalabilirsiniz.

DEIiK'le benzer bir yapilanma da Diinya Tiirk is Konseyi. Sayfasini inceleyebilirsiniz.

e Unutmayin: is konseyi iiyeleri genelde hedef iilkenizde is baglantilari yiiksek olan
kigilerden olusur.

m ECONOMIC BOARD
isimiz, TICARI DIPLOMAS|

Biz, 7
ol

urkiye ekonormisinin
iz Biz, Turk azel sektaring |

M KURUMSAL 15 KONSEYLERI UYELIK BILGI MERKEZI ILETISIM

Tiirkiye - Kuzey Amerika Tirkiye - Latin Amerika ve
ig Konseyler Karayipler ig Konseyleri

Turkiye - Afrika Turkiye - Kuzey Arnerika Turkiye - Latin Amerika ve Turkiye - Asya Pasifik Turkiye - Avrasya

Turkiye - Avrupa

i Konseyleri Is Konseyleri Karayipler lg Konseyleri is Konseyler Is Konseyleri i Konseyleri

Bunun yani sira, TOBB’un hedef llkenizdeki oda ve borsalarla iligkisi olmasi muhtemeldir. Hedef

ulkenizdeki Odalarla TOBB vasitasiyla gercekgi talepleriniz igin irtibata gecebilir ve odalarin
katkisini alabilirsiniz.

Son olarak hedef lilkedeki diger is diinyasi dostluk dernekleriyle temasta kalmaniz uygun
olacaktir. Ornegin Tiirk-Ukrayna is Adamlari Dernegi gibi.


https://www.dtik.org.tr/
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Son Soz

ihracatta miisteri bulmak uzun bir ¢aba ve kararlilik gerektirir. Siz de ihracatta misteri bulmak
icin calismalarinizi cok boyutlu sekilde yapabilir ve takildiginiz yerlerde ihracat Mentorunuz BAZ
Girisim'den danismanlik alabilirsiniz.

Siz de iicretsiz ihracat check-up'i igin BAZ Girigim’e ulagin.

BAZ GIRISIM Select a Date & Time
Ucretsiz lhracat Check-up
{ September 2024 >
® 30 min
Web conferencing details provided upon MON  TUE  WED  THU FRI SAT  SUN

confirmation.
-Ihracata lliskin Altyapi
-ihracat Desteklerine iliskin Altyapi 2 3 4 5 6 7 8

-Dijital Ihracat Pazarlamasina iliskin Altyapi
9 10 il 12 13 14 15

16 17 18 19 20 21 22
23 24 25) 26 27 28 29

30

Time zone

® Turkey Time (11:54) ~


https://calendly.com/bazgirisim/20dk?month=2024-09

BAZ
Girisim

lhracat Mentorunuz BAZ
Girisim, kiresel pazarlari
kazanmada devlet
destekleri, dijital
pazarlama ve ihracat
danismanhgiyla yaninizda.

bazgirisim.com

info@bazgirisim.com

™)
O +90312418 4658



	İhracatta Müşteri Bulma Yöntemleri 
	Giriş 
	1. İhracatta Müşteri Bulma Sorunu 
	2. İhracatta Müşteri Bulmanın Sırları 
	2.1. Müşterileri sizin arayıp bulmanız 
	2.1.1. Fuarlar 
	 
	2.1.2. Fuar Katılımcı Listeleri 
	2.1.3. Ticaret Müşavir ve Ataşelikleri 
	2.1.4. Diğer Müşavirlik ve Ataşelikler 
	2.1.4.1. Askeri Ataşeler 
	2.1.4.2. Eğitim Müşavirleri 
	2.1.4.3. Kültür ve Tanıtma Müşavirleri 
	2.1.4.4. Çalışma ve Sosyal Güvenlik Müşavirleri 
	2.1.4.5. Ekonomi Müşavirleri 
	2.1.4.6. Tarım Müşavirleri 

	2.1.5. Diğer Büyükelçilikler 
	2.1.6. Kolay İhracat (www.kolayihracat.gov.tr) 
	 
	2.1.7. Dış Talepler Bülteni 
	2.1.8. Ticaret Heyetleri 
	2.1.9. Alım Heyetleri 
	2.1.10. Ücretli ve Ücretsiz Abonelikler 
	2.1.10.1. Ücretli Siteler: 
	2.1.10.2. Ücretsiz Siteler: 

	2.1.11. Konşimento Yoluyla İhracat Bilgilerine Erişme 
	2.1.12. Ücretli veya Ücretsiz B2B Platformlara Üyelik 
	2.1.13. Ülkeler Bazında Öne Çıkan B2B platformları 
	2.1.13.1. ABD:  
	2.1.13.2. Çin: 
	2.1.13.3. Japonya: 
	2.1.13.4. Almanya: 
	2.1.13.5. Birleşik Krallık: 
	2.1.13.6. Fransa: 
	2.1.13.7. Hindistan: 
	2.1.13.8. Kanada: 
	2.1.13.9. Brezilya: 
	2.1.13.10. Rusya: 
	2.1.13.11. Avustralya: 
	2.1.13.12. Güney Kore: 
	2.1.13.13. Meksika: 
	2.1.13.14. Hollanda: 
	2.1.13.16. Suudi Arabistan: 
	2.1.13.17. Singapur: 
	2.1.13.18. İtalya: 
	2.1.13.19. İspanya: 
	2.1.13.20. Endonezya: 
	2.1.13.21. Türkiye: 

	2.1.14. Ticari Sayfalara Üyelik 
	2.1.15. Rakiplerin İnternet Siteleri ve Sosyal Medya Hesapları 
	2.1.16. Hedef Pazarınızdaki İş Dünyası Örgütlenmeleriyle Görüşme 


	Son Söz 


